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OZET

Gunumuzde kisilerin ve devletlerin siirekli olarak gesitli ekonomik iliskiler
icinde bulunmasi ¢ok uzak mesafedeki alic1 ve saticiy1 ayni platformda karsi karsiya
getirmektedir. Uretilen mal ve hizmetlerin belirli bir iicret karsihginda son
kullanicilara ulastirilmasini saglayan alim-satim faaliyetlerinin tamamina ticaret
denilmektedir. Ticaret genel olarak i¢c ve dis ticaret olmak iizere ikiye ayrilir. Ig
ticaret bir tilkenin sinirlari igerisinde gergeklestirilen ticarete denir. Dis ticaret tlkeler
arasinda gerceklestirilen mal ve hizmet ticaretinin tamamidir. Bu nedenle dis ticaret
bankacilik sistemi, ddeme birimi, uluslararasi anlasmalar, 6deme sistemi vb. yonler
bakimindan i¢ ticaretten farklilik gosterir. Satict ve alicilarin farkli iilkelerde
bulunmasi, birbirlerini yeterince tanimamalari, iilkelerin farkli ekonomik sistemlere
sahip olmasi, piyasa yapilarinin farkliliklar1 gibi etkenler uluslararasi ticareti i
ticarete gore daha riskli hale getirmektedir.

Dig ticaret, {ilkelerin belirli mallarin  {iretiminde uzmanlasmasini
saglayarak, Ogrenmeyi ve iriin hakkinda yeni buluslar1 hizlandirmakta; iilkelere
Olgek ekonomilerinden faydalanma imkani vermekte, ayrica iiretim kaynaklari,
isglicii ve zamanin da etkin kullanimini saglamaktadir. Dis ticaret islemleri genel
olarak ithalat islemleri ve ihracat islemleri olarak iki boliimden olusmaktadir. Dig
ticarete konu olan alic1 ve satici, ithalat ve ihracat islemi sirasinda malin tesliminde
ve bedelinin édenmesinde kullanilan en uygun teslim ve édeme seklini taraflar ¢esitli
faktorleri goz 6nunde bulundurarak se¢mektedirler.

Dis ticarette pesin 6deme, mal mukabili 6deme, vesaik mukabili 6deme,
malin elden ¢ikarilmasinda sonra 6deme, kabul kredili 6deme, agik vadeli 6deme ve
akreditifli 6deme sekli yaymn bir sekilde kullanilmaktadir. Bu 6deme yontemlerinin
hangisinin kullanilacagi, mal ve sektor bazinda yerlesik geleneklere, alict ve satici
arasindaki giiven derecesine, llkelerin ekonomik ve ticari politikalarina, 6deme
giicleri vb. faktorlere baglidir. Dis ticarette kullanilan teslim sekillerinin segimi ise
alict ile satict arasinda imzalanan so6zlesme kosullarma gore farkliliklar
gOstermektedir.

Bu calismanin amaci, genel olarak dis ticaret islemlerinde 6nemli bir yere
sahip olan teslim ve 6deme sekillerinden bahsederek ¢esitli agilardan ele alarak dis
ticaret egitiminin 6nemi ve geregini vurgulamaktir.

Dort boliimden olusan calismamizin  birinci boliimiinde dis ticaretin
kavramlarindan bahsederek ithalat ve ihracat kavramlari iizerinde durulmustur. fkinci
bolimde dis ticarette teslim sekillerinden bahsederek, ithalatgr ve ihracatgiya
yiikledigi sorumluluklardan bahsedilmistir. Uciincii boliimde dis ticarette ddeme
sekillerinden bahsederek, ithalatgt ve ihracatciya sagladigi avantaj ve
dezavantajlarindan bahsedilmistir. Son olarak dordiincii boliimde ise dis ticaretin
ekonomi agisindan 6nemi, dis ticaret egitimi gereksinimi ve dis ticaret egitimi veren
kurumlardan bahsedilmistir.



Anahtar Kelimeler: Dis Ticaret, ithalat, ihracat, dis ticarette teslim sekilleri, dis
ticarette 6deme sekilleri, dis ticaret egitimi veren kurumlar.
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ABSTRACT

Today, individuals and non-State actors in various economic relationships on
an ongoing basis so far away from the receiver and faced the same platform
vendor. Produced goods and services for a fee provides economic solutions for end
users buying and selling activities to the entire trade. Trade is generally divided into
internal and external trade. Performed within the boundaries of a country's domestic
trade business. Foreign trade of goods and services trade between the countries. For
this reason, foreign trade banking system, international agreements, payment system
payment unit, etc. differ from domestic trade in terms of direction. The presence in
different countries of the seller and the buyer, they didn't know each other well
enough, countries have different economic systems, factors such as differences in
market structures of international trade according to the internal trade makes it more
risky.

Foreign trade, specialization in the production of certain goods of the country
by ensuring new discoveries about the product, learning and accelerates; the
possibility to take advantage of economies of scale in the country, also production
resources, employment and provides the effective use of time. Foreign trade
operations in General, as the export import transactions and operations consists of
two parts. Tradable buyer and seller, during the process of delivery of the import and
export of the goods and the payment of the cost of the appropriate delivery and form
of payment used at a variety of factors to choose by the parties.

Advance payment in foreign trade, goods against payment, documents against
payment, the goods after payment in the disposal, accept credit payment, open term
payment and letter of credit payment release. This payment method will be used, in
which the goods and of the sector on the basis of trust between buyer and seller, the
built-in traditions, countries ' economic and trade policies, payment depends on the
factors and forces, and so on. The choice of delivery ways used in foreign trade is
concluded between the buyer and the vendor under the terms of the contract vary.

The aim of this study, overall foreign trade operations in an important work
by mentioning various aspects of delivery and payment methods by addressing is to
highlight the importance of educating and foreign trade.

The first part of our work consists of four sections are talking about the
concept of foreign trade import and export focused on concepts. In the second
chapter by talking about delivery of foreign trade, importer and exporter of
responsibility mentioned in the install. In the third part of his payment in foreign
trade, importer and exporter provides advantages and disadvantages are
mentioned. Finally, the fourth part is the importance of Economics in foreign trade,
foreign trade training requirement and foreign trade training institutions.

Keywords: Foreign Trade, import, export, forms of delivery in foreign trade, forms
of payment in foreign trade, foreign trade training institutions.
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GIRIS

Kiiresellesme siirecinde sinirlar ortadan kalkmis ve dinya buyik bir kdy haline
gelmistir. Dunya (zerindeki dogal kaynaklarin dagiliminin esit olmamasi tlkeler
arasinda ticarete neden olmustur. Yeni kesifler, buluslar, ulasim olanaklarinin
artmasi llkelerin ekonomik biiylime hedeflerini tetikleyerek iilkeler arasi rekabete
yol agmustir.

Uretilen mal ve hizmetlerin belirli bir iicret karsiiginda son kullanicilara
ulastirilmasini saglayan alim-satim faaliyetlerinin tamamina ticaret denir. Ticaret i¢
ve dis ticaret olmak iizere ikiye ayrilir. I¢ ticaret iiretilen mal ve hizmetlerin iilke
icinde almip satilmasidir. Dis ticaret ise iiretilen mal ve hizmetlerin {ilkeler arasi
alinip satilmasidir. Bu nedenle i¢ ticaret ile disi1 ticaret birbirinden farkliliklar
gostermektedir.

Uluslararasi ticarette, bir malin saticisi ile alicisinin ayr1 ayr tilkelerde bulunmalari,
taraflarin birbirlerini genellikle yeterince tanimamalari, ayrica iilkelerinin farkli
ekonomik sistemlere sahip olusu ve piyasa yapilarinin farkliliklari, {ilkelerarasi
mesafelerin uzaklig1 vb. 6zellikler uluslararasi ticareti i¢ ticarete oranla daha riskli
hale getirmektedir. Bu nedenle dis ticaret islemleri tilke igi ticaret islemlerine goére
cok karmasik, daha masrafli ve ¢ok dikkat isteyen islemlerdir. Dis ticaret iligkisinde
taraflarin  hak ve yiikiimlikleri agisindan hukuki (mevzuat), yabanci para
kullanilmas: yoniinden kambiyo islemleri, tasima faaliyetleri yoniinden nakliye ve
sigorta, sirket ve iilke ekonomisine etkilerinin tespiti agisindan muhasebe ve finans,
tim bu islemler sirasinda diizenlenen sozlesme ve prosediirler acisindan belgeler
onem arz etmektedir.

Uluslararas: ticarette alici ile saticinin birbirlerinden kilometrelerce uzak mesafede
bulunmalari, taraflarin birbirini yeterince tanimamalari, iilkelerin farkli ekonomik
sistemlere sahip olmalar1 vb. farkliliklar nedeniyle ortaya cikabilecek risklerin
derecesi artmaktadir. Uluslararasi ticarette saticilar ihrag¢ ettikleri mallarim1 sevk
ettikten sonra mal bedelinin 6denmemesi, ithalat¢ilar da bedelini 6dedikleri veya
Odeyecekleri malin gelmemesi riski ile kasi karsiyadirlar. Bu nedenle ithalat¢i ve
ithracat¢i arasinda yapilan satis sozlesmesinde, mal bedelinin 6denme seklinin acik¢a
belirtilmesi, ayrica mal bedelinin alicidan tahsili ve saticiya 6denmesi amaciyla

esasen dis ticaretin finansmaninda 6nemli bir yer isgal eden bankalarin da aracilik



gorevini listlenmesi, biitiin ticari islemlerin miimkiin oldugunca belgelere baglanmasi
taraflar arasinda ortaya cikabilecek muhtemel anlagsmazliklarin &nlenmesine ve
rizikolarin asgariye indirilmesine yardimci olmaktadir. Kiiresellesme siireci ile
birlikte dis ticarette 6nemli bir yere sahip olan teslim ve 6deme sekillerinde
kullanilan tanimlar, belgeler ve uygulamalar Standartlastiriimaktadir.

Dis ticarette kullanilan 6deme yOntemlerinin se¢cimi mal ve sektor bazinda yerlesik
geleneklere, alic1 ve satici arasindaki giiven derecesine, tilkelerin ekonomik ve ticari
politikalarina, 6deme gii¢leri vb. faktorlere baglidir. Dis ticarette kullanilan teslim
sekillerinin se¢imi ise alici ile satict arasinda imzalanan sozlesme kosullarina goére
farkliliklar gostermektedir.

Bu caligmanin amaci, dis ticaret islemlerinde 6nemli bir yere sahip olan teslim ve
O0deme sekillerinden bahsederek cesitli agilardan ele alarak, dis ticaret egitiminin
Onemi ve geregini vurgulamaktir.

Dort boliimden olusan ¢alismamizin birinci boliimiinde dis ticaretin kavramlarindan
bahsederek ithalat ve ihracat kavramlari iizerinde durulmustur. Ikinci bolimde dis
ticarette teslim sekillerinden bahsederek, ithalatg1i ve ihracatgiya yiikledigi
sorumluluklardan bahsedilmistir. Ugiincii bolimde dis ticarette ddeme sekillerinden
bahsederek, ithalatgt ve ihracat¢iya sagladigi avantaj ve dezavantajlarindan
bahsedilmistir. Son olarak dordiincli boéliimde ise dis ticaretin ekonomi agisindan
onemi, dis ticaret egitimi gereksinimi ve dig ticaret egitimi veren kurumlardan

bahsedilmistir.



BIiRINCIi BOLUM

DIS TICARETIN KAVRAMLARI

1.1. D1s Ticaret Kavrami

Ticaret, Uretilen mal ve hizmetlerin belirli bir ticret karsiliginda son kullanicilara
ulastirilmasini saglayan alim-satim faaliyetlerinin tamamidir.

Ticaret genel olarak i¢ ve dis ticaret olmak iizere ikiye ayrilir.

* I¢ Ticaret: Bir iilkenin sinirlar1 icerisinde gergeklestirilen ticarete ic ticaret
denir.

* Dis Ticaret: Ulkeler arasinda gerceklestirilen mal ve hizmet ticaretinin
tamamudir.

Bu durumda, dis ticaret islemlerinin {ilke i¢i ticaret islemlerinden bir ¢ok farkli yonii
vardir. Bunlar asagidaki gibi siralanabilir:
* Bankacilik sistemi yer alir.

* Biirokrasi fazladir.

* Cok cesitli tasima sistemleri kullanilir.

* Genellikle yabanci para birimleri kullanilir.

* Hatalarin telafisi yiiksek maliyetlidir.

* Odeme sistemleri farklilik gosterir.

* Orf, adet, farkl kiiltiir, ticari ahlak gibi faktorler dahil olur.
* Uluslararas1 anlagmalar1 uygulanir.

* Risk yuksektir (Kaya ve Turguttopbas, 2012:8).

Dis ticarete yol acan en onemli faktorlerden biri, belirli mallarin baz iilkelerde hig
tiretilmemis olmasi veya yerli iiretimin ulusal ihtiyaclar1 karsilamak i¢in yetersiz
kalmasidir. Boyle bir durumda iilke fazla tirettigi mallar1 satarken, ihtiya¢ duydugu
mallart satin almaktadir. Ulkelerin bazi mallar1 fazla veya bazi mallar1 yetersiz

tiretmelerinin temel nedeni; dogal kaynaklarin yeryiiziinde dengesiz dagilimi, teknik



bilgi ve uzman isgiiciiniin yetersiz olmasi ve ekonomik gelisme farkliliklari
nedeniyle olmaktadir (Mustafa, 2010:3,4).

Dis ticareti zorunlu hale getiren diger bir faktor ise Ulkelerin Gretim maliyetlerinin
birbirlerinden farkli olmasi ve iretilen mallar arasindaki farkliliklar da uluslararasi
ticarete yol agmaktadir.

Bilindigi gibi dig ticaret, iilkelerin belirli mallarin iiretiminde uzmanlagmasini
saglayarak, Ogrenmeyi ve Uriin hakkinda yeni buluslar1 hizlandirmakta; tlkelere
Olcek ekonomilerinden faydalanma imkani vermekte, ayrica iiretim kaynaklari,
isglici ve zamanin da etkin kullanimini saglamaktadir. Bu yaklasima gore dis
ticaretin  genislemesi bir yandan verimliligi arttirirken, diger yandan ihracat
iriinleri iiretiminde uzmanlagsmayr tesvik etmekte bu sayede de ihracat
sektorlerinde  genel beceri diizeyinin yiikseldigi gozlenmektedir. Diinyadaki
biitiinlesme ve kiiresellesme egilimleri dis ticaretin 6nemini son yillarda daha da
arttirmigtir. Bu gelismelere paralel olarak iktisat literatiiriinde, dis ticaretin
ekonomik biiyiime {izerindeki etkisi yaygin olarak incelenen konulardan birisi
olmustur (Ucak, 2011:639).

1.2. ihracat Kavram

Ihracat: Bir malin, yiiriirliikteki ihracat mevzuati ile giimriikk mevzuatina uygun
sekilde Tirkiye glimriik bolgesi disina veya serbest bolgelere ¢ikarilmasini veyahut
Miistesarlik¢a ihracat olarak kabul edilecek sair ¢ikis ve islemleri olarak
tanimlanmaktadir (fhracat Yonetmeligi Madde 4).

Uluslararas1 pazarlarda faaliyette bulunmanin en eski ve geleneksel yolu olan
ithracat, mal ve hizmetlerin ulusal sinirlarin disina sevk edilmesidir. Diger bir deyisle
ithracat; potansiyel miisterilerin yabanci {ilke pazarinda saptanmasi, mal satisinin
yapilmast ve mallarin tiiketiciye ulastirilmasidir. Bunun yani sira ihracat; kazang
elde etmek icin miisteri gruplarinin gereksinimlerini, taleplerini ve tercihlerini
karsilamak i¢in isletme olanaklarinin degerlendirilmesi, planlanmasi, kullanilmas1 ve
denetlenmesi eylemlerinin uluslararasi alanda yiiriitilmesi olarak da ifade edilebilir
(Bakan, Samiloglu ve Canitez, 2008:2).

Thracat, siirdiiriilebilir bir ekonomik biiyiimenin gerceklesmesinde kilit rol iistlenmesi
nedeniyle kalkinma olgusunun vazgecilmez unsurlarindan birini olusturmaktadir.

Thracat artis1, bir yandan milli geliri artirarak kalkinmay1 olumlu yonde etkilerken,



diger yandan doviz darbogazini asmak suretiyle ekonomik kalkinmaya da destek
olmaktadir. Bu nedenle, ihracatin artirilmasina iliskin ¢aba ve politikalar, 6teden beri
uluslararasi ticari rekabetin de temel unsurunu olusturmustur. Surdurulebilir ihracat
artistn1 saglayacak yapiya wulasma hedefi dogrultusunda kiiresel rekabet
ortaminda 6nemli bir oyuncu olabilmek i¢in iiretim kaynaklarinin etkin bir bigimde
kullanilmasi gerekir. Ancak rekabetin kendine 6zgii 6zelligi geregi, sadece belirli bir
donemde ya da sektorde basarili olmak kadar, bunu belirlenen tiim sektorlerde uzun
donemde devam ettirebilmek de énemlidir (Kaya ve Turguttopbas, 2012:3).
Tiirkiye’de ihracatin gelistirilmesi ve desteklemesi i¢in Ekonomi Bakanligina bagh
Thracat Genel Miidiirliigii kurulmus olup, gérevleri sunlardir;

* Ihracatin kalkinma planlar1 ve yillik programlardaki ilke, hedef ve politikalar
yoniinde iilke ekonomisi yararina diizenlenmesini, desteklenmesini ve
gelistirilmesini saglamak.

* Kamu kurum ve kuruluglarina ¢esitli mevzuatla verilmis yetkilerin
kullaniminda ihracata iliskin politikalarin uygulanmasina dair esaslar1 diizenlemek,
uygulamalarla ilgili kuruluslar arasinda koordinasyonu temin etmek ve anilan
kurumlarin ihracata iliskin yeni diizenlemeleri ile ilgili goriis bildirmek.

* Ihracatin gelistirilmesi ve yonlendirilmesine iliskin madde ve iilke bazinda
gerekli tedbirleri almak ve diizenlemeleri yapmak, ihracatin madde ve iilke bazinda
gelistirilmesi imkanlarini ve bu imkéanlardan azami déviz gelirleri saglama yollarimi
arastirmak ve Onerilerde bulunmak, ihracat¢ilar1 bu konularda egitmek, ihrag
maddelerimize kars1 uygulanan kisitlayici tedbirlerin ortadan kaldirilmasina veya
tyilestirilmesine yonelik ¢aligsmalar yapmak.

* Ulke ihracatinda veya Diinya ithalatinda 6ne ¢ikan pazarlari diizenli olarak
izlemek; bu pazarlar ihracat¢ilara duyurmak, ihrag¢ potansiyeli arz eden iiriin ve iiriin
gruplarin1 tespit etmek ve ihracati bu alanlara yonlendirmek amaci ile gerekli
diizenlemeleri yapmak ve olusumlar1 saglamak.

* Ihracat Rejimi Karar1 da dahil olmak iizere, ihracata dair mevzuat: hazirlamak
ve uygulamak, ihracatin desteklenmesi ve yonlendirilmesi konularinda gerekli
tedbirleri hazirlamak, uygulamak, uygulamayi takip etmek ve degerlendirmek.

* Ihracata konu tarim iiriinlerinin destekleme alim fiyatlarmin belirlenmesine
yonelik  hazirliklart  yapmak ve destekleme stoklarinin ihracat yoluyla

degerlendirilmesine iligskin esaslar1 tespit etmek, uygulamak ve uygulanmasini

saglamak.



* Ihracata yonelik krediler ve diger Devlet destekleri ile ilgili olarak madde ve
tilke politikalarina iliskin esaslar1 belirlemek ve ilgili birim ve kuruluslara iletmek.

* Bagli muamele ve off-set gibi karsilikli ticaret uygulamalarinin usul ve
esaslarini belirlemek.

* Tiirkiye Ihracatgilar Meclisi ve TIhracat¢1r Birlikleri ile ilgili mevzuati
hazirlamak ve yayimlamak, Tiirkiye Thracat¢ilar Meclisi ve Ihracat¢1 Birliklerinin
calismalarina yardimci olmak, ¢alismalarini izlemek ve denetlemek, Destekleme ve
Fiyat Istikrar Fonundan ihracata yonelik Devlet destekleri ile Dahilde isleme Rejimi
konularinda Tiirkiye Thracatcilar Meclisi, Ihracat¢1 Birlikleri ve ilgili diger kurum ve
kuruluglar gérevlendirmek.

* Ulke ihracatinin gelistirilmesini teminen ihrag iiriinlerinin tanittm1 amaciyla
yurticinde ve yurtdisinda ticaret ve alim heyetleri, konferans, seminer ve benzeri
organizasyonlar1 diizenlemek, yurtdigi fuar ve sergi diizenlenmesine iliskin esaslari
belirlemek ve uygulamak.

* Siir ve kiyr ticareti ile ilgili diizenlemeleri yapmak, kalkinma planlar1 ve
yillik programlardaki ilke, hedef ve politikalar yoniinden ihracatin; ihracat ve ithalat
politikalarinin  hedefleri de gozetilerek tesvik ve yonlendirilmesi konularinda
ongoriilen ihracati tesvik tedbirlerini hazirlamak, uygulamak, uygulamay: takip
etmek ve degerlendirerek gerekli tedbirleri almak, ihracati tegvik kararlari ve bu
kararlara istinaden ilgili mevzuati diizenlemek, ihracat projelerini degerlendirerek
uygun goriilenleri Ihracat1 Tesvik Belgesine baglamak, uygulamada ¢ikan ihtilaflarda
ilgili kuruluslara goriis vermek, ihracati tesvik belgesi sart ve niteliklerine aykir
davrananlara gerekli mueyyideleri uygulamak.

* Ihracatin desteklenmesine ve ihrag iiriinlerinin iilke ve pazarlarinin
cesitlendirilmesini saglamaya yonelik olarak markalagsma ve kiimelesme faaliyetleri,
Ar-Ge ve teknoloji gelistirme, elektronik ticaret, yurtdisi pazarlara giris, yurti¢i ve
yurtdisi uluslararas1 fuarlara katilim, organizasyon ve benzeri her tiirlii destek
programlarint  hazirlamak, wuygulamak, diger kurum ve kuruluslar eliyle
uygulanmasini saglamak.

* Ihracatin desteklenmesi amaciyla, uluslararasi uygulamalar da dikkate
alinarak dahilde isleme ve harigte isleme rejimlerine iliskin dis ticaret politikalarini
belirlemek ve duzenlemeleri yapmak.

*

Bakan tarafindan verilen benzeri gorevleri yapmak (www.economy.gov.tr,
2015).



Bu baglamda Tiirkiye’de ihracatin ithalata olan bagimliliginin azaltilmasi, ihracata
iligkin {retim siireglerinde rekabet giiciine sekte vuran maliyet kaynakli sorunlarin
giderilmesi ve katma degeri yiiksek yani yiikte hafif pahada agir olan Uriinlerin
tiretimine gecis icin Ar-Ge calismalarina hiz kazandirilmasi, bilisim altyapisinin
giiclendirilmesi, kiiciik ve orta boy isletmelerin (KOBI’lerin) desteklenmesi,
makroekonomik politikalarda ihracatin yeri ve var olan yetigmis insan giici

potansiyelinin gelistirilmesi gerekmektedir.

1.2.1. Thracata Yonelik Finansman Araclar

Ihracatc1 firmalarin, diinya pazarlarinda rekabet gii¢lerini artirmak amaciyla
faydalanabilecekleri, kendilerine finansal yonden destek saglayacak araglar ihracata
yonelik finansman araglarini olusturmaktadir. Bu araglar firmalara maddi yonden
katki saglayarak ihracat performanslarimin artmasma katkida bulunmaktadir

(www.ekonomi.gov.tr, 2015).

1.2.1.1. ihracata Yonelik Devlet Yardimlar:

Thracat devlet tarafinda da desteklenme olup, ihracata ydnelik devlet yardimlarmin
temel amaci, Ulkemizdeki firmalarin ihracata yonelik faaliyetlerini gerek Gretim,
gerekse pazarlama asamalarinda desteklemek, uluslararasi pazarlarda karsilastiklart
sorunlarm giderilmesine yardimci olmak ve rekabet giicii kazandirmaktir. "[hracata
Yonelik Devlet Yardimlarnt Karar" kapsaminda farkli destek programlar
uygulanmaktadir. Tiim devlet yardimlarinin uygulanmasinda nihai onay mercii
Ekonomi Bakanligi'dir.

Bakanlar Kurulu'nun 27/12/1994 tarihli ve 94/6401 sayili Karari’nin 4’lincii
maddesinin verdigi yetkiye dayanilarak Miistesarligimizca AB ve GATT normlarina
uygun olarak hazirlanan devlet yardimlari enstriimanlar1 Tablo 1.1.'de

belirtilmektedir:

Tablo 1: Thracata Yonelik Devlet Yardimlari

TEBLIG ADI TEBLIG NO.
Uluslararas1 Nitelikteki Yurt i¢i Ihtisas Fuarlariin Desteklenmesine iliskin
1 oo 95/7
Teblig
2 | Cevre Maliyetlerinin Desteklenmesi Hakkinda Teblig 97/5
3 | Arastirma-Gelistirme (AR-GE) Yardimina iliskin Teblig 98/10




4 |istihdam Yardim Hakkinda Teblig 2000/1
Yurt Disinda Gergeklestirilen Fuar Katilimlarmin Desteklenmesine fliskin

5 o 2009/5
Teblig
Yurt Dis1 Birim, Marka ve Tanitim Faaliyetlerinin Desteklenmesi Hakkinda

6 o 2010/6
Teblig

7 Tiirk Uriinlerinin Yurtdisinda Markalasmasi, Tiirk Mal1 imajinin 2006/4
Yerlestirilmesi ve TURQUALITY®’nin Desteklenmesi Hakkinda Teblig

8 |Pazar Arastirmasi ve Pazarlama Destegi Hakkinda Teblig 2006/6
Uluslararas1 Rekabetciligin Gelistirilmesinin Desteklenmesi Hakkinda

9 oo 2010/8
Teblig

10 | Tasarim Destegi Hakkinda Teblig 2008/2

Kaynak: www.ekonomi.gov.tr

Ulkemizde devlet destegi uygulamalari, 27/12/1994 tarihli ve 94/6401 sayil hracata
Yonelik Devlet Yardimlart Karar1 kapsaminda, prensip olarak gelismis ve batili
tilkelerin uygulamalarina paralel bir sekilde ve “bir faaliyetin yapilmasi1” sartina bagl
olarak gerceklestirilmektedir (www.ekonomi.gov.tr, 2015).

Ihracata Yonelik Devlet Yardimlari kapsaminda uygulanmakta olan destekler su

sekilde 6zetlenebilir:

* Uluslararasi Nitelikteki Yurt Igi Ihtisas Fuarlarinin Desteklenmesi (95/7 sayili
Teblig): Uluslararasi nitelikteki yurt i¢i ihtisas fuarlarinin dis diinyaya tanitiminin
yapilmasi ve s6z konusu fuarlara uluslararasi diizeyde katilimin artirilmasi amacina
yonelik  bir destektir. Miistesarlikca belirlenecek  kriterlere uygun yerli
organizatOrlerin fuar Oncesinde ve esnasinda gerceklestirecekleri tanitim ve
promosyon faaliyetlerine iliskin giderleri belli bir oranda Destekleme ve Fiyat
Istikrar Fonu’ndan karsilanmaktadar.

* Cevre Maliyetlerinin Desteklenmesi Hakkinda Teblig (97/5 sayili Teblig):
Uluslararasi pazarlarda imalat ve yazilim sektoriiniin rekabet giicliniin arttirilmasi ve
cevre, kalite ve insan sagligina yonelik teknik mevzuata uyum saglanabilmesini
teminen akredite edilmis kurum ve/veya kuruluslardan alinacak kalite, c¢evre
belgeleri ile insan can, mal emniyeti ve giivenligini gosterir isaretlere iligkin
harcamalarin  belirli bir béliimii Destekleme ve Fiyat Istikrar Fonu’ndan
karsilanmaktadir.

* Arastirma-Gelistirme (Ar-Ge) Yardimina Iliskin Teblig (98/10 sayili Teblig):
Mezkur Teblig kapsamindaki diizenlemeler dogrultusunda Arastirma-Gelistirme
(AR-GE) Projeleri:

- Yeni bir Grtin Gretilmesi,



- Uriin kalitesi veya standardinin yiikseltilmesi,

- Maliyet disiiriicii ve standart yiikseltici mahiyette yeni tekniklerin
uygulanmasi,

- Uretimle ilgili olarak yeni bir teknoloji gelistirilmesi veya yeni teknolojinin
yurt kosullarina uyumu konusunda bilimsel esaslara uygun ve arastirma ve gelistirme
faaliyetlerinin her sathasini belirleyecek mahiyette hazirlanacak ¢aligma ve teknoloji

uyarlamasini, ifade etmektedir.

* Istihdam Yardim:1 Hakkinda Teblig (2000/1 sayili Teblig): Sektdrel Dis
Ticaret Sirketi unvanini haiz firmalarin miinhasiran dig ticarete iliskin islemlerini
yiirlitmek {izere konusunda tecriibeli ve yiiksek G6grenimli yonetici ve eleman
istihdaminin saglanmasi amaglanmaktadir (www.ekonomi.gov.tr, 2015).

* Yurt Disinda Gergeklestirilen Fuar Katilimlariin Desteklenmesine liskin
Teblig (2009/5 sayili Teblig): Tirk Ticaret Kanunu hukumleri gergevesinde
kurulmus, ihracatgt birligine iiye sirket ile Tirkiye’de yerlesik {iiretici/imalatg
organizasyonlarinin yurt dist fuar organizasyonlarina istiraklerine ve Bakanlik¢a
belirlenerek ilan edilen ve yurt digsinda diizenlenen desteklenecek sektorel nitelikteki
uluslararast fuarlar listesinde yer alan fuarlara bireysel katilimlarina iligkin
harcamalarinin bu Tebligin ilgili maddelerinde belirtilen miktar ve oranlar
cercevesinde Destekleme ve Fiyat Istikrar Fonu’ndan karsilanmasidir (Yurt Disinda
Gergeklestirilen Fuar Katilimlarinin Desteklenmesine iliskin Teblig, Madde:1).

* Yurt Dis1 Birim, Marka Ve Tanitim Faaliyetlerinin Desteklenmesi Hakkinda
Teblig (2010/6 sayili Teblig): Tiirkiye’de smai ve/veya ticari faaliyet gdsteren
sirketler ile Isbirligi Kuruluslar1 iiyelerinin {iriinlerinin pazarlama ve tanitiminin
yapilmasin1 saglamak, bu g¢ercevede yurt disinda gergeklestirilen tanitim, marka
tescil giderleri ile yurt diginda mal ticareti yapmak amaciyla agilan birimlerle ilgili
giderlerinin bir kismmnin Destekleme ve Fiyat Istikrar Fonu’ndan (DFIF)
karsilanmasidir (Yurt Dis1 Birim, Marka Ve Tanitim Faaliyetlerinin Desteklenmesi
Hakkinda Teblig, Madde:2)

* Tiirk Uriinlerinin ~ Yurtdisinda Markalagsmasi, Tiirk Mali  Imajmin
Yerlestirilmesi ve TURQUALITY®’NIN Desteklenmesi Hakkinda Teblig (2006/4
sayili Teblig): Amlan Teblig ile Thracat¢1 Birlikleri, Uretici Dernekleri, Uretici
Birliklerinin, sektorlerinin  yurtdisinda tanitimi  amaciyla gerceklestirecekleri

harcamalara iliskin giderler, Tiirkiye’de ticari ve/veya sinai faaliyette bulunan



sirketlerin {iriinlerinin markalagsmas1 amaciyla gerceklestirecekleri faaliyetlere iliskin
giderler ile Ihracat¢1 Birliklerinin TURQUALITY® Programi kapsaminda firmalara
yurt i¢inde ve yurt disinda markalasma siirecinde verecegi desteklere iliskin
harcamalar, Tiirk markalarinin pazara giris ve tutunmalarina yonelik
gerceklestirecegi her tiirli faaliyet ve organizasyonlara iliskin giderler ile olumlu
Tiirk mali imajinin olusturulmasi ve yerlestirilmesi i¢in yurt i¢inde ve yurt disinda
gerceklestirecegi her tiirlii harcamalarin uluslararasi kurallara gore Destekleme ve
Fiyat Istikrar Fonu’ndan karsilanmasi amagclanmaktadir (www.ekonomi.gov.tr,
2015).

* Pazar Arastirmas1 ve Pazarlama Destegi Hakkinda Teblig (2006/6 sayili
Teblig): Tirkiye’de sinai ve/veya ticari faaliyette bulunan sirketler ile yazilim
sektorilinde istigal eden sirketlerin potansiyel pazarlar hakkinda sistematik ve objektif
bilgi saglanmasi, yeni ihra¢ pazarlari yaratilmas: ve geleneksel pazarlarda pazar
payimizin artirllmasina yonelik olarak gergeklestirecekleri faaliyetlere iliskin
giderlerinin belirli bir béliimiiniin Destekleme ve Fiyat Istikrar Fonu’ndan
karsilanmas1 amaclanmistir (Pazar Arastirmasi Ve Pazarlama Destegi Hakkinda
Teblig, Madde:1).

* Uluslararas1 Rekabetciligin Gelistirilmesinin Desteklenmesi Hakkinda Teblig
(2010/8 sayil1 Teblig): Tiirkiye’de sinai ve/veya ticari faaliyette bulunan veya
yazilim sektoriinde faaliyet gosteren sirketlerin uluslararasi pazarlarda rekabet
giiciinii arttirmaya yonelik egitim ve damismanlik giderleri ile Isbirligi Kuruluslarinin
Miistesarlikca uygun goriilen proje bazli giderlerini Destekleme ve Fiyat Istikrar
Fonundan (DFIF) karsilamaktir (www.ekonomi.gov.tr, 2015).

* Tasarim Destegi Hakkinda Teblig (2008/2 sayil1 Teblig): Tiirkiye’de tasarim
ve inovasyon kiiltiiriiniin olusturulmast ve yaygmlastirilmasini teminen tasarimci
sirketleri/tasarim ofisleri ve isbirligi kuruluslariin gergeklestirecegi tanitim, reklam,
pazarlama, istthdam, damismanlik harcamalari, yurt disinda agacaklar1 birimlere
iliskin giderleri ile sirketlerin yurtdis1 pazarlara yonelik yiliksek katma degerli iiriin
gelistirmek amaciyla yiirlitecekleri tasarim ve {irlin gelistirme projelerine iliskin
giderlerin Destekleme ve Fiyat Istikrar Fonu’ndan karsilanmasidir (Tasarim Destegi

Hakkinda Teblig, Madde:1)
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1.2.1.2. Dahilde ve Haricte isleme Rejimleri

Ulkelerin diinya pazarlarinda séz sahibi olabilmeleri; pazar paylarmi artirabilmeleri
yaninda rekabet gii¢lerini gelistirebilmelerine baglidir. Bu amaci gergeklestirmek i¢in
de ihracat tegvikleri biliylilk 6nem tasimaktadir. Ancak kiiresellesme ile birlikte
uluslararas1 mal ticareti serbestlesirken, GATT ve DTO gibi ¢esitli uluslararas
anlagmalar ve oOrglitler ile bunlara taraf olan iilkelere ihracat tesvik tedbirlerinde nakit
tesviklerin engellenmesi gibi ¢esitli sinirlamalar getirilmistir. Bu sinirlamalar ile de
uluslararast mal ticaretinin Oniindeki engellerin kaldirilmas1 ve {ilkelerin daha
rekabetci olmalar1 amaglanmaktadir. Tiirkiye’nin hem DTO’ye iiye olmasi hem de
01.01.1996 tarihi itibariyle AB ile glimriik birligi anlagsmasi yapmasi, ihracati tegvik
mevzuatinin da DTO ve AB diizenlemeleri ile uyumlastirilmasini; nakit tesviklerin
yerine, yapilan faaliyetlerin desteklenmesini gerektirmistir. Ancak Turkiye istisna
olarak, DTO Tarim Anlasmasi ger¢evesinde 44 iiriin grubunda ihracat siibvansiyonu
verme taahhiidiinde bulunustur. Halen, biit¢e kisitlar1 nedeniyle 16 iirlin grubunda
ihracat subvansiyonu verilmektedir. DTO ve AB diizenlemeleri ile gerceklestirilen
uyumlastirma sonucundaki ihracat tesviklerinin belki de en onemlisi olan Dahilde
Isleme Rejimi (DIR); ihracatgilara, ihra¢ mallarinda kullanmak iizere diinya piyasa
fiyatlarindan hammadde temin etmek ve ithalatinda vergi muafiyeti saglamak
suretiyle ihracati artirmak, ihra¢ {riiniine uluslararasi piyasalarda rekabet giicii
kazandirmak amaciyla olusturulmus bir tesvik tedbiridir (Sayilgan ve Senol,
2010:38).

Dahilde Isleme Rejiminde amag, diinya piyasa fiyatlarinda hammadde temin ederek
thracat1 arttirmak, ihrag {iirlinlerine diinya piyasasinda rekabet giicli kazandirmak,
ithrag¢ pazarlarini gelistirmek ve ihrag {iriirlerini ¢esitlendirmektir.

Tiirkiye'de ihracatin  %50’sinden fazlasi Dahilde Isleme Rejimi kapsaminda
gergeklestiginden bu tesvik tedbirinin ne derece dnemli oldugu ¢ok daha belirgin bir
hale gelmektedir.

DIR, sartli muafiyet sistemi ve geri ddeme sistemi olmak {izere iki ana temel iizerine
oturmustur. Sartl muafiyet sistemi; Dahilde Isleme Izin Belgesi (DIiB) veya Dahilde
Isleme Izni (DIil) kapsaminda ihraci taahhiit edilen islem gdrmiis iiriiniin elde
edilmesinde kullanilan ve serbest dolasimda olmayan hammadde, yardimc1 malzeme,
yart mamul, mamul ile degismemis esya, ambalaj ve isletme malzemesinin, Tiirkiye

gimriik bolgesinde yerlesik isletmelerce, ticaret politikast ©Onlemlerine tabi
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tutulmaksizin, vergileri teminata baglanmak suretiyle ithal edilmesi ve ihracat
taahhiidiiniin gerceklesmesini miiteakiben alinan teminatin iade edilmesine dayal1 bir
sistemdir. Bu kapsamda yapilacak isletme malzemesi ithalatinda KDV ve OTV tahsil
edilir ve ticaret politikas1 dnlemleri uygulanir. DIR’deki diger bir sistem olan Geri
Odeme Sistemi; DIIB/DIi kapsaminda serbest dolasima giren hammadde, yardimci
madde, yart mamul, mamul ile degismemis esya, ambalaj ve isletme malzemesinden
elde edilen islem gérmiis {irliniin ihrac1 halinde, ithalat esnasinda alinan verginin geri
O0denmesidir. A.TR dolasim belgesi esliginde Avrupa Birligi’ne liye lilkelere ihrag
edilecek islem gormiis iiriinlin elde edilmesinde kullanilacak hammadde, yardimei
madde, yar1 mamul, mamul ile degismemis esyanin gimriik vergisi ile varsa toplu
konut fonunun tahsil edilmesi ve diger vergilerin teminata baglanmasi suretiyle
ithalatina izin verilebilir. Geri 6deme sisteminden yararlanmak igin, DIIB/DII
alinmasi ve esyanin geri 6deme sistemi kapsaminda oldugunun giimriik idaresince
ithalat esnasinda belgeye/izne iliskin glimrikk beyannamesine kaydedilmesi
zorunludur (Sayilgan ve Senol, 2010:42).

Geri ddeme sistemi ile sarthh muafiyet sistemi arasindaki temel fark; geri ddeme
sisteminde, dahilde isleme faaliyetine tabi tutulan esya, daha Once ticaret politikasi
Onlemlerine tabi olarak serbest dolasima sokulmus esyadir ve isleme faaliyeti
sonrasinda ihrag edilmesi halinde bu esyanin serbest dolasima girisinde tahsil edilmis
olan ithalat vergileri geri verilmektedir. Oysa, sartli muafiyet sisteminde, DIR e tabi
tutulacak esya serbest dolagima sokulmamakta, bu nedenle ithalat politikasi
Onlemlerine tabi olmamakta ve ithalat vergileri 6denmemektedir. Bunun yerine
ithalat vergileri teminata baglanmaktadir. Vergilere karsilik olarak alinan teminat ise
isleme faaliyetinden sonra gergeklestirilen ihracat sonrasinda iade edilmektedir. Bu
nedenle geri 6deme sistemine gore alinan vergiler, vergi niteligi agisindan vergi
olmaktan ziyade nakdi teminat unsuru niteligini tasimaktadir (Selen, 2005:196).
Harigte isleme rejimi; serbest dolasimdaki esyanin harigte isleme faaliyetlerine tabi
tutulmak tizere Tiirkiye Giimriik Bolgesinden gegici olarak ihraci ve bu faaliyetler
sonucunda elde edilen urunlerin ithalat vergilerinden tam veya kismi muafiyet
suretiyle yeniden serbest dolasima girisine iliskin hiikiimlerin uygulandigi
rejimdir. Bagka bir ifadeye gore; serbest dolasimdaki esyanin daha ileri bir sathada
islenmek, tamir edilmek veya yenilenmek {iizere gecici olarak Gglinct Ulkelere

ihra¢ edilmesi ve bu isleme faaliyetleri sonucunda elde edilen iiriinlerin tam
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veya kismi muafiyet uygulanarak serbest dolasima girmesidir (Kaya,
Turguttopbas, 2012:17).

Harigte isleme rejimi;

* Thrac1, 6denmis ithalat vergilerinin geri verilmesine veya teminata baglanmis
ithalat vergilerinin kaldirilmasina yol acan,

* Ihracindan 6nce, nihai kullanimlar1 nedeniyle tam muafiyet suretiyle serbest
dolasima giren ve bu muafiyetin taninmasi i¢in gerekli kosullar1 tasimaya devam
eden,
* Ihraci, ihracat vergi iadesini gerektiren veya ihraci nedeniyle tarim politikasi
cergevesinde vergi iadesi disinda bir mali avantaj saglanan, serbest dolasimdaki esya
icin uygulanmaz (Kaya, Turguttopbas, 2012:17).

Haricte isleme izni, talep lizerine, isleme faaliyetini yaptiracak kisiye verilebilir.
Ancak, rejimin uygulanmasinin, ithal edilen islem gormiis iirlinlerin aynisini
veya benzerini lireten Turkiye’deki lireticilerin temel ekonomik ¢ikarlarini olumsuz
etkilemeksizin ihra¢ esyasinin satisini tesvik etmesi ve isleme faaliyetinin Tiirk
menseli esya ile Tirkiye Gilimrik Bolgesi disinda elde edilen esyanin
birlestirilmesiyle olusan islem gormiis iiriin olarak ithal edilmesi halinde, harigte
isleme izni, isleme faaliyetini yaptiracak kisi disinda baska bir kisiye de verilebilir

(Kaya, Turguttopbas, 2012:17).

1.2.1.3. Turk Eximbank Kredileri

Tiirkiye Ihracat Kredi Bankasi A.S./Tiirk Eximbank, 31 Mart 1987 tarihli Resmi
Gazete’de yayinlanan 3332 sayili Kanun’un verdigi yetkiye istinaden 21 Agustos
1987 tarihli Resmi Gazete’de yayinlanan 87/11914 sayili Bakanlar Kurulu Karari ile
kurulmustur (www.eximbank.gov.tr, 2015).

Tirk Eximbank'in temel amaci; ihracatin gelistirilmesi, ihra¢ edilen mal ve
hizmetlerin ¢esitlendirilmesi, ihra¢ mallarina yeni pazarlar kazandirilmasi,
ithracatgilarin uluslararas: ticarette paylarmin artirilmasi ve girisimlerinde gerekli
destegin saglanmasi, ihracatgilar ile yurt disginda faaliyet gosteren miiteahhitler ve
yatirimcilara uluslararasi piyasalarda rekabet giicli ve giivence kazandirilmasi, yurt
disinda yapilacak yatirimlar ile ihracat maksadina yonelik yatirim mallar tiretim ve

satiginin desteklenerek tesvik edilmesidir (www.eximbank.gov.tr, 2015).
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Tiirkiye'de ihracatin kurumsallagsmis tek asli tesvik unsuru olan Tiirk Eximbank, bu
amaca yonelik olarak ihracatcilar, ihracata yonelik liretim yapan imalatcilar: ve yurt
disinda faaliyet gosteren miiteahhit ve girisimcileri kisa, orta ve uzun vadeli nakdi ve
gayri nakdi kredi, sigorta ve garanti programlar1 ile desteklemektedir. Tiirk
Eximbank’in, geligsmis bir¢ok iilkenin resmi destekli ihracat kredi kuruluslarindan
farkli olarak kredi, garanti ve sigorta islemlerini ayni ¢ati altinda toplamis olmasi,
thracatgr firmalara verilen hizmetlerde bir biitiinliikk olusturulmasina imkan
tanmimaktadir (www.eximbank.gov.tr, 2015).

Tiirk Eximbank tarafindan 2014 yilinda ihracat sektoriine 20,1 milyar dolart nakdi
kredi ve 11 milyar dolar1 sigorta/garanti imkani olmak iizere toplam 31,1 milyar
dolarlik destek saglamistir. Bu tutar, Tiirkiye ihracatinin yaklasik %19,7'sine tekabiil
etmektedir. Diger taraftan, 2015 yilinda bu destegin 21,7 milyar dolar1 nakdi kredi
ve 13,7 milyar dolart sigorta/garanti imkani olmak tizere %14'lik bir artigla
toplam 35,7 milyar dolara vyikseltilmesi hedeflenmektedir. Bdylece, Turkiye
thracatinin %?20'4’line destek saglanacaktir. 2014 yilsonu itibariyle Banka’nin aktif
biytikligi 33,7 milyar TL olup, 6denmis sermayesi 2,4 milyar TL diizeyinde

bulunmaktadir (www.eximbank.gov.tr, 2015).

1.2.2. Thracatc Birlikleri ve Kurulma Amaci

1929 yilinda baslayarak 1930’lu yillart etkisi altina alan Biiyiik Ekonomik Buhran,
tiim diinya ekonomilerinde oldugu gibi iilkemizde de i¢ ve dis ticaret politikalarina
yonelik yasal diizenlemeleri zorunlu kilmistir. Bu gercevede, 1936 yilinda Thracatci
Birliklerinin kurulmasina imkan taniyan yasal diizenlemeler gerceklestirilmistir
(www.trakyaabigem.org, 2015).

Dogu lllerinden Sovyetlere yapilan canli hayvan ihracatinda yasanan fiyat
rekabetinin (diisiik fiyat politikasi) Oniine gecebilmek amaciyla kurulan ve ilk
ihracatg1 birligimiz olma niteligini tastyan Dogu Anadolu Ihracat¢i Birligi, Mustafa
Kemal Atatiirk’lin talimatlariyla, 4 Mart 1937 tarih ve 2/6107 sayili Kararname ile
Dogu ve Cenup Vilayetleri Mintikasi, “Canli Hayvan Ihracatgilart Birligi Tiirk
Anonim Sirketi” ad1 altinda kurulmustur (www.trakyaabigem.org, 2015).

Daha sonra, 25 Mart 1940 tarih ve 4467 Sayili Resmi Gazetede yayimlanarak
yiriirlige konulan, 19/03/1940 tarih ve 13093 Sayili Bakanlar Kurulu Karar1 ile
Thracatc1 birlikleri tek bir statiiye kavusturulmustur. 3274 Sayili Hazine ve Dis
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Ticaret Miistesarligr Teskilat ve Gorevleri Hakkindaki Kanunun yiiriirlige girdigi
16/4/1989 tarihine kadar Ticaret Bakanhig1 biinyesinde faaliyet gdsteren Ihracatci
Birlikleri, adi gecen Kanunun 26'nct maddesinde Hazine ve Dis Ticaret
Miistesarliginin  Bagli Kurulusu olarak tanimlanmistir (www.trakyaabigem.org,
2015).

Thracatc1 Birliklerinin statiisii ve calisma prensipleri, 5/7/1993 tarihli ve 93/4614
sayil1 Bakanlar Kurulu Karar1 ve bu Karara istinaden ¢ikarilmis olan 14/8/1993
tarihli ihracat¢i Birlikleri Yonetmeligi ile diizenlenmis; bilahare, Hazine ve Dis
Ticaret Miistesarliginin 4059 sayili yeni Teskilat Yasasi ile Hazine Miistesarlig1 ve
Dis Ticaret Miistesarlig1 olarak ikiye ayrilmasiyla da ihracatci Birlikleri mezkur
Kanunun 6 nc1 maddesinde, Dis Ticaret Miistesarliginin Bagli Kurulusu olarak yer
almistir (Www.trakyaabigem.org, 2015).

Son olarak, Thracat¢i Birlikleri’nin kurulus ve gérevleri, 3/7/2009 tarih 27338 sayili
Resmi Gazete’de yayimlanan 5910 sayili Kanun ve bu Kanuna dayanilarak
hazirlanan, 03/09/2009 tarih ve 27338 sayilit Resmi Gazete’de yayimlanan “Tiirkiye
Ihracatgilar Meclisi ile Ihracat¢i Birliklerinin Kurulus ve Gérevleri Hakkinda
Yonetmelik” ile yeniden diizenlenmistir (www.trakyaabigem.org, 2015).

Thracatc1 Birliklerinin gorevleri sunlardir:

* Dis ticarete ve yurt dist hizmetlere iliskin konularda ¢alismalar yapmak, bu
kapsamda; kamu kurum ve kuruluslari, sivil toplum kuruluslar1 ve ulusal ve
uluslararast kuruluslar nezdinde iiyelerinin menfaatlerini tilke ¢ikarlar1 ¢ergevesinde
koruyucu ve gelistirici calismalar yapmak.

* Ihracatgilar arasinda mesleki ahlak ve dayanismayi saglamak.

* TIM’in goriisiinii ve Miistesarlik onaymi almak kaydiyla sektérii ile ilgili
mevcut egitim ve gretim kurumlaria yardimda bulunmak, yenilerinin kurulmasina
onciiliik etmek ve katkida bulunmak.

* TIM’in goriisiinii ve Miistesarlik onaymni almak kaydiyla; amag ve gorevlerini
gerceklestirmeye yonelik vakif kurmak veya kurulmus olanlara istirak etmek, biitce
imkanlar1 c¢ercevesinde gerektiginde mal ve hizmet almak, yaptirmak, satmak,
kiralamak, rehin ve ipotek islemleri tesis etmek ve kaldirmak, gerektiginde istigal
sahasi ile ilgili ortak hizmet verecek sirket, dernek, tesis ve isletmeler kurmak,
kurulmus olanlara istirak etmek, laboratuvar, test, muayene ve belgelendirme

konularinda tiyelerini desteklemek, fuar, sergi ve tanitim faaliyetlerini diizenlemek,

diizenlenecek fuar ve sergilere istirak etmek ve tanitim faaliyetlerinde bulunmak.
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* TIR karneleri, ATA, ATR ve EUR.1 dolasim belgeleri, mense
sahadetnameleri ve EAN-UCC ¢izgi kod islemleri, mal ve hizmetlerin uluslararasi
ticaretindeki beyanname, vesika ve benzeri belgelerin dizenlenmesi ve/veya
onaylanmas.

* TIM tarafindan verilecek dis ticarete iliskin diger gorevleri yapmak (Tiirkiye
Thracatcilar Meclisi ile Thracat¢1 Birliklerinin Kurulus ve Gérevleri Hakkinda Kanun,
Madde:3).

Ihracatg1 Birliklerinin genel amaci;

* Ihracatcilar arasinda mesleki ahlak ve dayanismay1 saglamak,
* Mesleki faaliyetlerini ve iligkilerini tanzim etmek,
*

Ihracatcinin yasamis oldugu ekonomik ve biirokratik sorunlarin ¢dziimiinde
yardimer olmak, baska bir deyisle; ihracatg1 ve biirokrasi arasinda koprl vazifesini

yerine getirmektir (www.ithalatihracat.biz, 2015).

1.2.3. Tiirkiye Thracatcilar Meclisi (TIM)

Tiirkiye Ihracatgilar Meclisi, 5/8/1993 tarihli ve 21659 sayili Resmi Gazete’de
yayimlanarak vyiiriirliige giren 93/4614 sayili “Ihracat¢i Birliklerinin Kurulusu,
Isleyisi, Istigal Sahalar1, Organlari, Uyelerin Hak ve Yiikiimliiliiklerine Dair Karar”
ile kurulmus olup, 3/07/2009 tarih ve 27277 sayili Resmi Gazete’de yayimlanarak
yiiriirliige giren 5910 sayili “Tiirkiye IThracatgilar Meclisi Ile Thracatg1 Birliklerinin
Kurulus ve Gorevleri Hakkinda Kanun” ile kurulus ve gorevleri yeniden
diizenlenmistir. TIM baskan1 tarafindan temsil edilen TIM’ i olusturan organlar;
Genel Kurul, Yonetim Kurulu, Denetim Kurulu ve Genel Sekreterliktir
(www.trakyaabigem.org, 2015).

TIM’in gérevleri sunlardir:

* Ihracatgilar1 yurt icinde ve yurt disinda temsil etmek.

* D1s ticaretin iilke menfaatine uygun olarak gelismesine yardimci olacak
caligmalar yapmak ve Miistesarliga oneride bulunmak.

* Birliklerin koordinasyonunu saglamak.

* Birliklerin faaliyet gdsterecekleri istigal sahalarinin belirlenmesine yonelik

caligmalar yaparak Miistesarliga sunmak.
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* Dis ticaret ve yatirim olanaklarinin gelistirilmesi amaciyla, Miistesarlik
koordinasyonunda konsey, kurul ve ticaret merkezi kurmak; kurulmus olanlara
istirak etmek.

* Miistesarlik onay1 alinmak kaydiyla, dis ticaret ile ilgili mevcut egitim ve
Ogretim kurumlarina yardimda bulunmak, yenilerinin kurulmasina onciiliikk etmek ve
katkida bulunmak.

* Uluslararas1 kuruluslarla, tyelerinin mesleki bazda menfaatlerini iilke
cikarlar1 ¢ergevesinde koruyucu iliskiler kurmak ve gelistirmek.

* Miistesarlik onay1 alinmak kaydiyla ve biitge imkanlar1 ¢ercevesinde, amag ve
gorevlerini gergeklestirmeye yonelik; yurt i¢inde ve yurt disinda taginir ve taginmaz
almak, yaptirmak, satmak, kiralamak, rehin ve ipotek islemleri tesis etmek ve
kaldirmak, vakif, sirket, dernek, tesis ve isletmeler kurmak veya kurulmus olanlara
istirak etmek; birliklere bagli vakif, sirket, isletme ve tesislerin faaliyetlerinin
koordinasyonunu saglamak.

* Yurt icinde ve yurt disinda agilacak sergi ve fuarlara katilima dair
Miistesarliga goriis bildirmek, sergi ve fuarlarin koordinasyonunu saglamak, Tiirk
mallarinin yurt dis1 tanitimina iligkin proje ve faaliyetlere destek olmak.

* Dis ticarette lojistik olanaklarmin gelistirilmesi yoOniindeki caligsmalara
katkida bulunmak, Miistesarlik onayr ile yurt icinde ve yurt disinda lojistik
merkezleri kurmak, isletmek ve kurulmus bulunanlara istirak etmek.

* Miistesarlik tarafindan verilecek dis ticarete iliskin diger gorevleri yapmak

(Tiirkiye Thracatgilar Meclisi Ile Ihracat¢r Birliklerinin Kurulus ve Gorevleri

Hakkinda Kanun, Madde:11).

1.3. ithalat Kavram

Ithalat, iilkeden yabanci iilkelere doviz cikisi gerektirdigi ve iilkede iiretilen
mallar yerine yabanci lilkelerce liretilen mallarin tercih edilmesi, gerek yerli iiretici
gerekse llke ekonomisi Uzerinde olumsuz etkiler biraktigi igin pek arzu edilen bir
durum degildir (Kaya ve Turguttopbas, 2012:8).

Ithalat, ithalat1 serbest olan bir malin ithalat ve giimrilk mevzuatina uygun
olarak ithalatinin yapilmasi, ithalat bedelinin ise kambiyo mevzuatina gore transfer
edilmesi islemine denir. ithalat, diger bir anlatimla, bir iilkenin baska iilkelerde

tiretilmis mallart yiriirlikteki mevzuat cergevesinde satin alma islemi olarak da
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tanmimlanabilir. Ithalata, disalim da denilmektedir, ihracatin karsitidir ve onunla
birlikte bir iilkenin dis ticaret dengesini olusturur (Kaya ve Turguttopbas, 2012:8).
Bir malin ithal edilmek yerine iilke igerisinden tedarik edilmesi; taleplerin
karsilanmasi i¢in liretimin artmasina, mali1 talep edilen firmalarin biiyiimesine,
bliyliyen firmalarin daha fazla is¢i calistirmasina, dolayisiyla issizligin
azalmasina, firmalarin biliylimesinin sonucu olarak iilke ekonomisinin biiyiimesine,
iilke ekonomisinin biiylimesi ise kisi basina diisen milli gelirin artmasina ve
nihayetinde Ulke insaninin refah diizeyinin yiikselmesine olanak saglayacaktir. Bu
sayllan nedenlerden dolay1 iilkeler, yabanci iilkelerden mal girigini (ithalat)
zorlastirmak, lilke malinin yabanci iilkelere pazarlamasini (ihracat) tesvik etmek
amaciyla tedbirler alirlar. ithalata kota konmasi, ithalat vergilerinin artirilmasi,
thracat yapan firmalarin devlet yardimlariyla tesvik edilmesi bu diislincenin bir
sonucudur (Kaya ve Turguttopbas, 2012:10).

Bazi durumlarda ithalattan baska c¢ikis yolu olmayabilir. Ornegin, iilkenin
cografi kosullar1 ve gelismislik diizeyinden kaynaklanan nedenler ile iilke igerisinde
tiretimi miimkiin olmayan meyve, sebze, gida maddeleri, teknoloji vs. iiriinleri
ithal etmekten baska bir yol yoktur. Ulkeler iki temel nedenden dolay: ithalata
yonelir; Bunlardan birincisi, o malin iilkede {iretilmiyor veya iiretilemiyor olmasi,
ikincisi ise llke igerisindeki mallarin fiyatlarinin dis tilkelerdeki fiyatlara gore
yiiksek olmasidir. Ulkede ihtiyag duyulan iiriinlerin iilke igerisinde yabanci iilkede
iiretilenlerle ayn1 maliyette iiretilmesi ithalat1 bir hayli azaltacaktir. ithalat, 6zel ya da
tiizel kisilerce kamu iktisadi kuruluslar1 ya da devlet tarafindan dogrudan yapilabilir.
(Kaya ve Turguttopbas, 2012:10).

Ekonomi Bakanligi’'min ana hizmet birimlerinden biri olarak kurulan Ithalat
Genel Midiirliigiiniin gorevleri sunlardir;

* Ithalatin uluslararas1 anlasmalar ile kalkinma planlari ve yillik programlarda
ongoriilen ilke, hedef ve politikalar ¢ercevesinde yiiriitiilmesini saglamak.

* Kamu Kkurum ve kuruluslarina g¢esitli mevzuatla verilmis yetkilerin
kullaniminda ithalat ile ilgili politikalarin uygulanmasina dair esaslar1 diizenlemek ve
bu kurumlarin ithalata iligskin diizenlemeleri ile ilgili goriis bildirmek.

* Ithalat Rejimi Karar1 da dahil olmak iizere ithalata dair mevzuati hazirlamak,
madde politikalarin1 teklif etmek, uygulamak, ithalatla ilgili izinleri ve belgeleri
vermek, gelismeleri takip etmek ve ilgili kurum ve kuruluslarla koordinasyonu

saglamak.
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* Ithalat1 i¢ piyasa ve sanayinin ihtiyaglarini i¢ ve dis ekonomik gelismeleri
dikkate alarak izlemek ve ithal mallarina uygulanacak mali yiiklere iligkin
hazirliklan yiiriitmek ve uygulanmasini saglamak.

* Ithal mallarin Diinya piyasalarina uygun olarak ithalini saglayici tedbirleri
almak, uygulamak ve izlemek.

* Dampinge karsi vergi, slibvansiyona karsi telafi edici vergi ve korunma
Onlemi gibi ticaret politikasi savunma araclari ile ilgili mevzuati hazirlamak,
uygulamak, mevzuatla verilen gorevleri yerine getirmek, ticaret politikas1 savunma
araglarinin etkisini incelemek ve ticaret politikast savunma araglarinin etkisiz
kilinmasina iligkin girisimleri arastirmak, tespit etmek ve gerekli tedbirleri almak.

* Ithalat ile ilgili politikalar1 izlemek, ithalatin her asamasinda gerekli
gorilecek incelemeleri ve denetimleri yapmak, yaptirmak, onlemleri almak ve bu
hususlarla ilgili diizenlemeler yapmak.

* Ticaret politikast savunma araglart ile ilgili ikili ve ¢ok tarafli istisareleri
yiiriitmek ve Diinya Ticaret Orgiitii ve diger iilke uygulamalarini takip etmek, bu
uygulamalar nedeniyle ortaya ¢ikan anlagsmazliklarda Tiirkiye'nin menfaatlerini ilgili
uluslararasi platformlarda savunmak tizere gerekli dnlemleri almak.

* Bakan tarafindan verilen benzeri gorevleri yapmak (www.economy.gov.tr,
2015).
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IKiINCi BOLUM

DIS TICARETTE TESLIM SEKILLERI

Dis ticaret islemleri, s6zlesmenin yapilmasi yani bir tarafin ileri siirdiigii sartlar1 karsi
tarafin yazili olarak kabul etmesi ile baslar. Uluslararas1 satiglar, her zaman smir
Otesi satis niteligi tasimaktadir. Dis ticarette tasinir mallar bir {ilkeden diger bir
ulkeye gonderilmekte, gonderme yeri ile ulasacagi yer arasinda belli bir sinir farki
bulunmakta, satilan malin saticinin fiili egemenliginden ¢ikmasi ile aliciya teslimi ve
onun egemenligi altina girmesi farkli zaman ve mekénlarda gergeklesmektedir
(Isbilen, 2011:25).

Dis ticaret islemlerinde taraflar arasindaki anlagmazliklari 6nceden gidermek, malin
teslimati sirasindaki harcama ve risklerin kime ait olacagini belirlemek, standart bir
yorum saglamak, iilkiiden iilkeye farkli olabilecek uygulamalarin 6niine ge¢mek,
uluslararasi ticarette giiven unsurunu temin etmek amaciyla Milletleraras1 Ticaret
Odas1 (ICC, International Chamber of Commerce) tarafindan kisa adi INCOTERMS
(International Commercial Terms) olan bir biilten yaymlanmastir.

1919 yilinda ABD'de gergeklestirilen uluslararasi bir konferansta temelleri atilan,
1920 yilinda ilk kongresi toplanan ve o tarihten sonra geliserek diinya ticaretine yon
veren bir organizasyon haline gelen Milletleraras1 Ticaret Odas1 (ICC) tarafindan
1936 yilinda "International Commercial Terms" (INCOTERMS) ismiyle ortaya
konulan terimler diinya ticaretinin vazgecilmezleri haline gelmistir (Kaya ve
Turguttopbas, 2012:55).

Ik olarak 1936'da yayinlanan bu terimler uluslararasi ticarette yasanan degisimlere
bagli olarak 1963, 1967, 1976, 1980, 1990 ve 2000 yillarinda revize edilmis, 2010
yilinda da yeniden gdzden geg¢irilmistir. Globallesen ticaret hayati ve teknolojik
alandaki giincel gelismeler karsisinda, ICC tarafindan INCOTERMS’de giincelleme
yapilmasini gerekli hale getirmistir. Bu kapsamda, Eylil 2010'da kabul edilen
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INCOTERMS 2010, 01.01.2011 tarihinde ylriirlige girmistir (Kaya ve
Turguttopbas, 2012:55).
Tablo 2: Dis Ticarette Teslim Sekilleri
Tim Tagima Modlarin1 Kapsayan Kurallar
Kisa | oilizce Agmi | Tiirkge Al Kullamldig1 Gru
Tanim g ¢ §eA¢ Tasimacilik Tiirii P
Karayolu, Havayolu,
EXW Ex Works Fabrikada Teslim | Demiryolu, ¢ok aragh E
tagimacilik
Karayolu, Havayolu,
FCA Free Carrier Tagima Vas1tas.1n1n Demiryolu, ¢ok aragli F
Yaninda Teslim
tagimacilik
Kadar Karayolu, Havayolu,
CPT Carriage Paid To | ., 7" = . Demiryolu, ¢ok aragli C
Navlun Odenmis
tagimacilik
A R kadar Karayolu, Havayolu,
CIP Carriage And Navlun ve Sigorta | Demiryolu, ¢ok aragh Cc
Insurance Paid To.. = .
Odenmis tasimacilik
. Karayolu, Havayolu,
DAT De“ver.ed Al Terminalde Teslim | Demiryolu, ¢ok arach D
Terminal
tagimacilik
. Karayolu, Havayolu,
DAP Delivered At Place Be“rlenen.NOktada Demiryolu, ¢ok aragh D
Teslim
tagimacilik
. Gumrik Vergileri Karayolu, Havayolu,
DDP Dellvgr;i((ij Duty Odenmis Olarak | Demiryolu, ¢cok araglh D
teslim tagimacilik
Sadece Deniz ve I¢ Su Yolunu Kapsayan Kurallar
Kisa P .. Kullanildig:
Tanmm Ingilizce A¢ilin Tiirkce A¢ilim Tasimacilik Tiirii Grup
Free Alongside Geminin yaninda . .
FAS Ship teslim Denizyolu, i¢ su yolu F
Gemiye
Ykleyerek . .
FOB Free On Board (Kiipestesinden Denizyolu, i¢ su yolu F
gecmis) Teslim
Mal Bedeli ve
CFR Cost And Freight Navlun Odenmis | Denizyolu, i¢ su yolu C
Olarak
Mal Bedeli, Sigorta
Cost, Insurence ve Navlun . .
CIF And Freight Odenmis Olarak Denizyolu, i¢ su yolu ¢
Teslim

Kaynak: lojistikvetzy.blogspot.com.tr

INCOTERMS 2010 "Tim Tasima Tiirlerini Kapsayan Kurallar" ve "Sadece

Deniz ve I¢ Su Yolunu Kapsayan Kurallar" olmak iizere iki ana baslikta toplanmak

olup, 11 terimden meydana gelmistir. Dis ticarette ortaya cikabilecek riskler,

sorumluluklar ve giderler dogrultusunda teslim sekilleri E, F, C ve D olmak ftizere

dort ayr1 kategoriye ayrilmistir.
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Her kategori kendi igerisinde alici ve satict acisindan farkli sorumluluklar
icermektedir. Alict ve satici arasinda imzalanan soézlesmeye bagli olarak alici ve
satic1 agisindan avantajli ve dezavantajli durumlar ortaya ¢ikmaktadir. Bu kapsamda
ortaya konulan 11 teslim sekli bulunmaktadir. Gruplandirmada E'den D'ye
gidildiginde  ihracat¢inin  sorumlulugu artarken ithalatcinin  sorumlulugu

azalmaktadir.

2.1. Tiim Tasima Tiirlerini Kapsayan Kurallar

INCOTERMS 2010'da yer alan 1l'inci grup olan "Tim Tasima Turlerini Kapsayan

Kurallar" yedi tagima tiiriinden olugsmaktadir.

2.1.1. Isyerinde Teslim/Ex Works (EXW)

Is yerinde teslim; mallarin satici tarafindan saticinin kendi is yerinde (fabrika, depo,
magaza v.s.) alict ig¢in hazir hale getirilmesiyle saticinin yiikiimliluklerinin sona
ermesini ifade eder. Satic1 sozlesmede belirtilen tarihte ve sekilde mallar1 hazir sekle
getirerek alictya teslim etmek iizere bilgi verir. Ithalatc1 mallarin sevkiyat: ile ilgili
islemleri tamamlayarak ithalati ger¢eklestirir (Koban, 2002:37).

Saticinin  Sorumluluklari: Satict sdzlesme kosullarima uygun mali hazirlayarak
belirtilen tarihte veya siire i¢inde, yine anlagsmada belirtilen yerde (fabrika, depo,
isyeri vb.) herhangi bir tagima aracina yiiklenmemis olarak, mallar1 alicinin emrine
amade tutacak ve mallarin emrine hazir tutuldugunu alictya bildirecektir. Alicinin
thracat ile ilgili belgeleri alabilmesi i¢in yardimer olacaktir. Alicinin talep etmesi
halinde, tim masraf ve riski aliciya ait olmak iizere, tasima acentasi ile anlasma
yaparak, diizenlettigi tasima belgesini varig yerinde mallar1 teslim alabilmesi igin
aliciya gonderecektir. Saticinin alictya kars1 tagima sdzlesmesi ve sigorta sozlesmesi
yapmak yikiimliligi yoktur. Eger belirlenen teslim yerinde Uzerinde net olarak
anlasilan belirli bir nokta yoksa ve eger uygun birka¢ nokta varsa, satict bu
noktalardan kendi amacina en uygun olanini segebilir. Satici, mallarin teslim
edilebilmesi igin gerekli kontrol islemleriyle (kalite kontrold, 6l¢iim, tartim, sayim
vb.) ilgili masraflar1 6demelidir (Kaya ve Turguttopbas, 2012:56).

Alicinin - Sorumluluklari:  Sozlesme kosullarina uygun olarak mal bedelini
Odeyecektir. Tiim masraf ve risk kendisine ait olmak iizere, mallara iligkin her tiirlii

ihracat ve ithalat islemleri i¢in gerekli olan lisans, vb. idari ve ticari belgeleri
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diizenlemek, gerekli izinleri almak, giimriik islemlerini yaptirmak ve glimriik
vergilerini 6demekle sorumludur. Mallar1 saticinin igletmesinde teslim aldig1 andan
itibaren malla ilgili tiim risk ve masraflar alicinin sorumlulugundadir. Mallarin
tagitilmas1 amaciyla tasima acentasi ile anlasarak navlun bedelini 6deyecektir. Alici,
mallart teslim aldigina dair gereken belge ve delilleri saticiya saglamalidir. Alici,
ihrag iilkesince Ongorillen muayene masraflar1 dahil, yiikkleme Oncesi her turli

muayene masraflarin1 6demelidir (Kaya ve Turguttopbas, 2012:56).

2.1.2. Tasiyicrya Masrafsiz/Free Carrier (FCA)

"Tastyiciya Masrafsiz" kurali, saticinin mallari, saticinin igyerinde veya belirlenen
baska bir yerde, alic1 tarafindan tayin edilen tasiyiciya veya bagka bir kisiye teslim
etmesini ifade eder. Bu teslim seklinde satici mallar1 giimriikk islemlerini
tamamlayarak, belirlenen tarihte ve yerde ilk tasiyicinin gozetimine devrettigi anda,
teslim iglemlerini tamamlamis olmaktadir. Bu andan itibaren malla ilgili tim masraf
ve riskler aliciya gececek, navlun iicreti de diger tiim giderler gibi alic1 tarafindan
Odenecektir (Kaya ve Turguttopbas, 2012:57).

Saticinin Sorumluluklari: FCA kurali, saticinin mallari, uygulandig: dlgiide ihracat
icin gumriklemesini gerektirmektedir. Satici, hasari ve masraflari kendisine ait
olmak iizere, mallarin ihraci i¢in gerekli her tiirlii izni almali, mallarin ihract igin
gerekli tiim belgeleri diizenlemeli ve giimriik islemlerini tamamlamalidir. Saticinin
alictya karsi tagima sozlesmesi ve sigorta sozlesmesi yapmak yiikiimliiliigi yoktur.
Alicinin talep etmesi durumunda, tasima acentesi ile, tim masraflari aliciya ait olmak
lizere anlagabilir. Mallar1 tasiyiciya veya tasima acentesinin gozetimine, belirlenen
tarih ve yerde teslim edecektir. Eger, belirlenen teslim yerinde {izerinde net olarak
anlasilan belirli bir nokta yoksa ve eger uygun birka¢ nokta varsa, satict bu
noktalardan kendi amacina en uygun olanini segebilir. Teslim anina kadar biitiin
masraf ve riskler saticinin yiikiimliiliiglindedir. Satici, mallarin teslim edilebilmesi
icin gerekli kontrol islemleriyle (kalite kontrold, Ol¢iim, tartim, sayim vb.) ilgili
masraflar1 ve ihrag {ilkesi yetkililerinin emrettii yiikleme Oncesi muayene
masraflarin1 6demelidir. Satici, masraflar1 kendine ait olmak iizere, mallarin teslim
edildigine iliskin olagan teslim kanitin1 aliciya verecektir (Kaya ve Turguttopbas,

2012:57).
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Alicinin Sorumluluklart: S6zlesme kosullarina uygun olarak mal bedelini 6deyecek
ve belirlenen tarihte ve yerde mallarini teslim alacaktir. Bu andan itibaren biitiin
masraflar ve riskler aliciya aittir. Alici, ithalat ile ilgili belge veya izinleri alarak
giimriik vergisi ve masraflarin1 6demekle yilikiimliidiir. Tagima acentesi ile anlasma
yaparak navlun Ucretini 6deyecektir. Buna ek olarak, alici, ihrag tilkesi yetkililerinin
emrettigi yiikleme Oncesi muayene masraflart hari¢ olmak iizere, diger zorunlu

yiikleme 6ncesi muayene masraflarin1 6demelidir (Kaya ve Turguttopbas, 2012:57).

2.1.3. Tasima Odenmis Olarak/Carriage Paid To (CPT)

Saticinin, mallar1 kendi segtigi bir tagiyiciya teslim ettigi, belirtilen varis noktasina
getirilmesi icin ilgili tasima sozlesmesini yaparak tagima masraflarini 6dedigi satis
seklidir. Satic1 teslim yiikiimliiliiglinii mallar varma yerine ulastiginda degil, mallar
tastyiciya teslim ettiginde yerine getirir (Simer vd., 2013:58)

Mallarin tasima aracina yiiklendikten sonra mal ile ilgili kayip ve hasar riski, sigorta
ve diger tiim ek masraflar alicidan saticinin iizerine geger. Bu teslim sekli deniz ve
i¢ suyu tasimalarina 0zgli kurallara dahil olan CFR (mal bedeli veya navlun)
tasima sekli ile benzemektedir (Isbilen, 2011:30).

Bu teslim sekli 6zellikle ¢cok aragli tagimacilik tiirlerinde kullanilmaktadir. Satici
varis yerine kadar navlun iicretini 6demekle yiikiimliidiir. Mallar1 ilk tastyicinin
gozetimine devrettigi andan itibaren, malla ilgili biitiin risk ve navlun disindaki
masraflar aliciya gegmektedir (Kaya ve Turguttopbas, 2012:60).

Satictnin ~ Sorumluluklari:  Satici1  sézlesme kosullarina uygun olarak mal
hazirlamaktadir. Alicinin iilkesinde kullanacagr liizumlu belgeleri hazirlamak
suretiyle glimriik islemlerini tamamlayacaktir. Tagima acentesi ile sdzlesme yaparak
vartg limanina kadar olan navlun ticretini Odeyecektir. Mallar1 ilk tasiyicinin
g0zetimine devrettigi andan itibaren, malla ilgili tim risk ve masraflardan kurtulur.
Teslimi gerceklestirildigi ve muhtemel varis tarihini aliciya bildirecektir. Satici,
mallarin teslim edilebilmesi i¢in, gerekli kontrol islemleriyle (kalite kontrolii, 6l¢tim,
tartim, sayim vb.) ilgili masraflar1 ve ihrag iilkesi yetkililerinin emrettigi yikleme
Oncesi muayene masraflarin1 6demelidir (Kaya ve Turguttopbas, 2012:60,61).
Alicinin Sorumluluklari: S6zlesme kosullarina uygun olarak mal bedelini 6deyecek,
ithalat icin gumrik belgelerini dlzenlemek suretiyle giimrik islemlerini

tamamlayacaktir. Giimriik vergilerini 6deyecektir. Mallarin ilk tastyiciya tesliminden
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itibaren navlun digindaki malla ilgili tim masraf ve riskler aliciya aittir. Transit
tasima nedeni ile dogabilecek glimriik masraflar1 da alici tarafindan karsilanir.
Navlun bedeline dahil degil ise, bosaltma masraflarin1 &6deyerek cirolu
konsimentoyu acenteden teslim alacaktir. Alici, ihrag tilkesi yetkililerinin emrettigi
yiikkleme 6ncesi muayene masraflari hari¢ olmak tizere, diger zorunlu yiikleme dncesi

muayene masraflarini alict 6demelidir (Kaya ve Turguttopbas, 2012:61).

2.1.4. Tasima ve Sigorta Odenmis Olarak/Carriage and Insurance Paid To

(CIP)

Bu satig seklinde, satict mallar1 kendi segtigi bir tasiyiciya belirlenen yerde teslim
eder, mallarin varis noktasina getirilmesine iligkin tasima sézlesmesini yapar, tagima
masraflarini dder ve ayrica alicinin yolculuk sirasinda mallara iliskin ziya ve hasar
riskine karsilik bir sigorta sdzlesmesi yapar (Stimer vd., 2013:59).

CIP kurali kullanildiginda (tipki CPT, CFR veya CIF kurallarinda oldugu gibi),
satict teslim yiikiimliiliglinii mallar varma yerine ulastiginda degil, mallar1 ilgili
kural uyarinca tastyiciya tevdi ettiginde yerine getirecektir (Kaya ve Turguttopbas,
2012:60).

Saticinin Sorumluluklart: Satici, sdzlesme kosullarina uygun mali hazirlamalidir.
Satici, hasar1 ve masraflar1 kendisine ait olmak iizere, mallarin ihraci i¢in gerekli her
tiirlii izni almali, mallarin ihract i¢in gerekli tiim belgeleri diizenlemeli ve glimriik
islemlerini tamamlamalidir. Alicinin iilkesinde kullanacagi lizumlu belgeleri
hazirlamak da saticinin sorumlulugundadir. Tasima acentesi ile sézlesme yaparak,
varis limanina kadar olan navlun {icretini 6deyecektir. Satici, masraflari kendisine ait
olmak tiizere, gonderdigi malin sigortasini yaptiracaktir. Alictya, sigorta poligesini
veya sigorta teminatina iligkin diger bir kanit vermelidir. Mallar ilk tasiyicinin
gozetimine devrettigi andan itibaren ilgili risk ve masraflardan kurtulacaktir. Bu
andan itibaren navlun ve sigorta primi disindaki malla ilgili tim masraf ve riskler
alictya aittir.  Teslimi  gerceklestirdigini ve muhtemel varig tarithini aliciya
bildirecektir (Kaya ve Turguttopbas, 2012:60).

Alicinin Yiikiimliiliikleri: S6zlesme kosullarina uygun olarak mal bedelini 6deyecek
ve mallar1 varis limaninda bosaltma masraflarin1 ve liman iicretlerini de 6demek
suretiyle gecikmeksizin malin1 bosalacaktir. Alici, ihra¢ Ulkesi yetkililerinin

emrettigi yiikleme Oncesi muayene masraflart hari¢ olmak iizere, diger zorunlu
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yukleme 6ncesi muayene masraflarini 6demelidir. Teslim anindan sonra navlun ve
sigorta primi disindaki biitiin masraflar alic1 tarafindan karsilanacaktir. ithalat igin
giimriik belgelerini diizenlemek suretiyle giimriik islemlerini tamamlayacaktir.
Ithalat icin 6denmesi gereken tiim resimleri, vergileri ve diger harclari, giimriik

islemlerine iligkin masraflar1 alic1 6deyecektir (Kaya ve Turguttopbas, 2012:60).

2.1.5. Terminalde Teslim/Delivered at Terminal (DAT)

Saticinin, mallar1 belirlenen varma yerinde veya limaninda belirlenen terminalde,
gelen tagima aracindan bosaltilmis bir sekilde alicinin tasarrufuna biraktigini, mallar
teslim ettigini ifade eder. “Terminal” terimi rthtim, depo, konteynir sahasi veya yol,
demiryolu veya hava kargosu gibi {stii agik yada kapali herhangi bir yer olabilir
(Simer vd., 2013:59).

Saticinin Sorumluluklari: Satict sdzlesme kosullarina uygun mali hazirlamalidir.
Satici, hasar1 ve masraflar1 kendisine ait olmak iizere, mallarin ihraci i¢in gerekli her
tiirlli izni almal1 ve mallarin ihraci veya teslimden 6nce baska bir iilkeden geg¢isi i¢in
gerekli giimriik islemlerini tamamlamalidir. Satici, masraflar1 kendisine ait olmak
tizere, mallarin belirlene terminale kadar tasinmasi i¢in tasima sodzlesmesi
yapmalidir. Saticinin alictya karsi sigorta sozlesmesi yapmak yiikiimliiliigli yoktur.
Satici, mallart kararlastirilan tarihte, varma yerinde veya limaninda kararlagtirilan
terminalde, gelen tasima aracindan bosaltarak alicinin tasarrufuna birakarak teslim
etmelidir. Eger belirli bir terminal kararlastirilmamus ise, satici kararlastirilan varma
yerinde veya limaninda kendi amacina en uygun terminali secebilir. Satici, uygun
olarak teslim edildigi ana kadar mallara iliskin biitlin masraflar1 ve uygulandig:
Olglide, mallarin yukarida anlatildigi sekilde tesliminden 6nce ihracat igin gerekli
giimriikleme masraflar1 ve ihracat i¢in 6denmesi gereken biitiin resimleri, vergiler ve
diger harcglari, mallarin herhangi bir {ilkeden geg¢isine iliskin masraflart oder
(www.mevzuat.net, 2015).

Alicinin Sorumluluklari: S6zlesme kosullarina uygun olarak mal bedelini 6der.
Uygulandig1 6lgiide, alici, hasar ve masraflar1 kendisine ait olmak tizere, her tiirlii
ithalat iznini veya diger resmi izni almali ve mallarin ithali i¢in tiim giimrik
islemlerini tamamlamalidir. Mallarin yukarida anlatildigi sekilde teslim edildigi
andan itibaren bu mallara iligkin tiim masraflar alicinin sorumlulugundadir. Alici,

ithrag {iilkesi yetkililerinim emrettigi ylikleme 6ncesi muayene masraflart hari¢ olmak

26



tizere, diger zorunlu yiikleme Oncesi muayene masraflarint  6demelidir

(www.mevzuat.net, 2015).

2.1.6. Belirlenen Yerde Teslim/Delivered Place (DAP)

Satict mallar1 belirlenen varma yerinde gelen tasima aracindan bosatmadan mallari
aliciya teslim ettigi tasima seklidir.

Saticinin  Sorumluluklari: Satici, satis sozlesmesinde belirtilen mallar1 ve ticari
faturay1r hazirlar, mallarin ihraci i¢in gerekli olan her tiirlii ihra¢ iznini alir ve
giimriikleme islemlerini tamamlar. Mallarin belirlenen teslim yerine kadar tasinmasi
i¢in tagima sozlesmesi yapar; sigorta sozlesmesi yapmaktan sorumlu degildir. Mallar,
satici tarafindan kararlagtirilan tarihte ve siire i¢cinde belirlenen varma yerinde tasima
aracindan bosaltmaya hazir bicimde aliciya teslim edilir. Mallar bosaltmaya hazir
hale gelene kadar mallarin hasar ve ziyasindan satict sorumludur, bu ana kadar
olusacak tiim masraflar1 da satici 6der. Eger tasima s6zlesmesinde mallarin varma
yerinde bosaltilmasinin saticiya ait olmasina kararlastirilirsa, bosaltma masraflarini
da satict 6der. Alicinin mallari teslim alabilmesi igin ihtiya¢ duydugu tiim bilgilerin
ve teslim alinmasina imkan veren bir belgenin satic1 tarafindan aliciya saglanmasi
gerekir. Satici, ambalajlanmasi gereken mallarda ambalaj masraflarini ve teslim igin
gerekli kontrol islemlerine ait masraflari da 6der (Sumer vd., 2013:60).

Alicinin Sorumluluklari: Alici, satis sdzlesmesinde belirtilen tutar1 6der; her tiirli
ithal izni ve diger resmi izinleri alir, glimriikleme islemlerini tamamlar. Tagima veya
sigorta so0zlesmesi yapma yiikiimliliigii yoktur; mallar belirlenen yere vardiginda
mallar1 teslim alir. Mallar teslim edildikten sonra olusacak tiim hasar ve ziya alici
tarafindan iistlenilir, bu hasar ve ziyaya iliskin masraflar1 da alic1 karsilar. Alic1 eger
kararlastirilan siire iginde bir tarihi veya teslim yerini belirleme yetkisine sahip
olursa, belirledigi tarih ve yeri saticiya bildirir. Alici, teslim belgesini kabul eder,
thrag iilkesi yetkililerinin emrettii yiikleme 6ncesi muayene masraflar1 disindaki

zorunlu muayene masraflarini da 6der (Stimer vd., 2013:60).

2.1.7. Giimriik Resmi Odenmis Olarak Teslim/Delivered Duty Paid (DDP)

Saticinin, mallan ithalat i¢in giimriiklenmis olarak ve belirlenen varma yerinde

gelen, tasima aracinda bosaltmaya hazir bicimde alicinin tasarrufuna biraktigi satis
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seklidir. Satici, yalnizca mallarin ihracat i¢in giimriikleme islemlerinden degil, ayni
zamanda ithalat icin glimrikleme islemlerinden de sorumludur (Simer vd., 2013:60).
Bu teslim sekli, DAP teslim sekli ile ayn1 prensiplere dayanmaktadir. Bagka bir
deyisle mallarin alic1 ve satici tarafindan belirlenmis olan bosaltma yerinde (bir
liman iskelesi, giimriik noktasi, havalimani) bosaltma i¢in hazir durumda nakliye
aracinin iizerinde alict emrine birakilmasidir. Ancak, DDP teslim seklinde satici bir
de glimriik vergilerini 6demek zorundadir. Alicinin {ilkesindeki yerel bir saticidan
farksiz sekilde mallar1  devredecektir.  Taraflar, mallarin ithalat icin
giimriiklenmesine iliskin tiim hasar ve masraflarin alic1 tarafindan {istlenilmesi
durumunda, DAP Kurali kullanilmalidir (Kaya ve Turguttopbas, 2012:62).

Saticinin  Sorumluluklari: DDP  Kurali, satict acisindan azami yiikiimlilugi
gostermektedir. Satici, sozlesme kosullarina uygun olarak mali hazirlayacak, kendi
tilkesinde ve alicinin {ilkesinde kullanacagi liizumlu belgeleri diizenleyecektir.
Thracat ve ithalat giimriik islemlerini tamamladiktan sonra satici, masraflar1 kendisine
ait olmak tlizere, mallarin belirlen terminale kadar tasinmasi i¢in tasima sozlesmesi
yapmalidir. Saticinin alictya karsi sigorta s6zlesmesi yapmak yiikiimliiliigli yoktur.
Tastyici araci temin ederek navlun tcretini ddeyecektir. Teslime kadar malla ilgili
biitiin masraflar ve riskler saticiya aittir. Teslim alicinin iilkesinde belirlenen yerde
ve tarinte gimrik vergilerini de Odemek suretiyle gergeklestirilir. Satis
sOzlesmesinde aksi acikca kararlastirilmamigsa, ithalata iliskin 6denmesi gereken
KDV ve diger tiim vergiler saticiya aittir (Kaya ve Turguttopbas, 2012:62).

Alicinin Sorumluluklar: Alici, s6zlesme kosullarina uygun olarak mal bedelini
Odeyecek ve mallar teslim alacaktir. Mallarin 6ngoriildiigi sekilde teslim edildigi
andan itibaren bu mallarla ilgili biitiin masraflar1 alic1 tarafindan karsilanacaktir.
Alicinin saticiya karsi ihrag veya ithal llkesi yetkililerinin emrettigi herhangi bir
yiikleme 0ncesi muayene masrafint 6demek gibi bir yiikiimliligi yoktur (Kaya ve

Turguttopbas, 2012:63).

2.2. Deniz ve i¢ Su Tasimalarina Ozgii Kurallar

INCOTERMS 2010'da yer alan 2'nci grup olan "Deniz ve I¢ Su Tasimalarma Ozgi

Kurallar " dort tasima tiiriinden olugsmaktadir.
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2.2.1. Gemi Dogrultusunda Masrafsiz/Free Alongside Ship (FAS)

Saticinin teslim ylikiimliiligiiniin belirlenen limanda mallarin gemi dogrultusunda
rthtim veya mavnaya konmasi ile sona erdigi teslim seklidir. Bu andan itibaren,
malla ilgili biitiin masraflar ve navlun alic1 tarafindan karsilanir. Malin yiikleme,
bosatma, nakliye ve sigorta masraflar1 alici tarafindan 6denmektedir. FAS'da
sozlesmede belirtilen satis bedeline hem mal bedeli hem de rihtima kadar yapilan
nakliye ticreti dahil olmaktadir (Demir, 2002:160)

Mallara iliskin hasar ve masraflar, mallar gemi dogrultusunda birakildig1 anda aliciya
gecer. Mallar konteynir da oldugu hallerde, saticinin mallart gemi dogrultusunda
degil, terminalde tasiyiciya teslim etmesi soz konusu olabilir. Bu durumda FAS
yerine FCA kurali kullanilmalidir (Stimer vd., 2013:61).

Saticinin Sorumluluklari: Satict sézlesme sartlar1 uyarinca mallar1 hazirlayacaktir.
Aliciin istegi lizerine, tiim masraf ve riskler aliciya ait olmak iizere; alicinin
ulkesinde istenen gerekli belgeleri ve benzeri idari ve ticari belgeleri almasinda
yardimc1 olacaktir. Saticinin alictya karsi tasima sozlesmesi ve sigorta sozlesmesi
yapmak yiikiimliiliigii yoktur. Mallar belirlenen limanda, belirlenen tarihte alicinin
daha once belirledigi geminin yanina getirmekle teslim islemini tamamlanmaktadir.
Bu andan itibaren malla ilgili tiim masraf ve riskler aliciya ge¢cmektedir. Alicinin
istegi lizerine; satici, masraflar aliciya ait olmak {izere, yiikleme belgesinin
diizenlenmesini saglayacak, varig limaninda mallar1 teslim alabilmesi icin aliciya
gonderecektir ve gecikmeksizin gerekli bildirimlerde bulunacaktir. Uygulandigi
Olclide, ihracat icin gerekli glimriikleme islemlerine iliskin masraflar1 ve ihracat i¢in
Odenmesi gereken bitln resimleri, vergileri ve diger harglari 6demelidir (Kaya ve
Turguttopbas, 2012:57).

Alicinin Sorumluluklari: Alici, satis sozlesmesinde belirtilen tutar1 6der, her tiirlii
ithal izni ve diger resmi izinleri alir ve giimriikleme islemlerini tamamlar. Alici,
mallarin belirtilen yiikleme limaninda tasinmasi i¢in masraflar1 kendine ait olmak
lizere tagima sozlesmesi yapar, ancak sigorta s6zlesmesi yapma ytikiimliiliigii yoktur.
Mallar teslim edildiginde teslim alir, teslim alindiktan sonra olusan hasar ve ziyaya
iliskin masraflar1 6der. Alici, geminin adini, yiikleme noktasini ve kararlastirilan siire
i¢indeki ylikleme tarihini saticiya bildirir, talep edilen diger bilgi ve belgeleri saticiya
temin eder (Stmer vd., 2013:62).
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2.2.2. Gemide Masrafsiz/Free on Board (FOB)

Bu teslim seklinde satici, ihracat igin gerekli tiim belgeleri hazirlayip, giimriik
islemlerini tamamladiktan sonra, mallar1 belirtilen tarih ve yerde, alici tarafindan
temin edilen gemiye yiikler. Mallar geminin kiipestesine (giivertesine) gectikten
sonra satict mali teslim etmis sayilir. Bundan sonra meydana gelebilecek her tiirll
hasar, kayip ve masraflar alicinin sorumlulugundadir (lojistikvetzy.blogspot.com.tr,
2015).

Ulkemizde en cok kullanilan teslim sekli olan FOB, sadece deniz veya nehir
tagimaciliginda kullanilabilir. Ancak bu ifade mallarin teslim yerinden, ithalat¢inin
fabrikasina kadar gemi ile tasinacagi anlamina gelmez. Bu teslim seklinde mallar
ithalatciya veya onun temsilcisine bir gemiye yiiklenmis olarak teslim edilir. Bu
teslimden sonra mallar belirli bir yere kadar gemi ile gétiraldikten sonra, karayolu,
demiryolu veya havayolu gibi diger tasima yollariyla ithalatginin adresine tasinabilir
(lojistikvetzy.blogspot.com.tr, 2015).

Saticinin  Sorumluluklari: Satict sozlesme kosullarina uygun mali hazirlayarak
belirlenen limanda, belirlenen tarihte alcinin temin etmis oldugu gemiye yiikleme
yapacaktir. Saticinin aliciya karsi tasima sozlesmesi ve sigorta sozlesmesi yapmak
yikiimliligi yoktur. Alicinin, iilkesinde kullanacagi lizumlu belgeleri hazirlamak
suretiyle glimriik islemlerini tamamlayacaktir. Aliciya yiliklemenin yapildiginm
bildirecektir. Diizenlenen tagima belgesini ve alicinin {ilkesindeki kullanacag: gerekli
diger belgeleri hazirlayarak 6deme sekline gore aliciya gonderecektir. Mallar
geminin kiipestesini (gilivertesini) gegene kadar meydana gelebilecek her tiirlii hasar
ve kayip, saticinin sorumlulugundadir. Uygulandigr Olciide, ihracat icin gerekli
giimriikleme islemlerine iliskin masraflar1 ve ihracat icin 6denmesi gereken biitiin
resimleri, vergileri ve diger harglar1 6demelidir (Kaya ve Turguttopbas, 2012:58).
Alicinin Sorumluklari: Alict satis sézlesmesinde belirtilen tutar1 6der; mallara iliskin
ithal izni ve diger resmi izinleri alir, giimriikleme islemlerini tamamlar. Alici,
mallarin belirtilen yiikleme limanindan tasinmasi i¢in masraflar1 kendine ait olmak
lizere tasima sdzlesmesi yapmalidir, ancak sigorta sozlesmesi yapma ylikiimliligii
yoktur. Mallar, teslim edildiginde alic1 tarafindan teslim alinir, teslim tarihinden
itibaren mallara iliskin hasar ve ziya da yine alic1 tarafindan istlenilir. Alici, mallara

iliskin alinan ithal izni, diger izinler ve glimriikleme islemlerinden kaynaklanan
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masraflar1 karsilar, saticinin yiikiimliiliiklerini yerine getirebilmesi i¢in gerekli bilgi

ve belgeyi saticiya saglar (Stimer vd., 2013:62).

2.2.3. Masraflar ve Navlun/Cost and Freight (CFR)

CFR teslim seklinde, satict mallar1 yiliklenecek limana kadar getirir. Guimriik
islemlerini yapar, geminin tasima iicretini 6der ve mallar1t gemiye yiikler. Mallar
gemiye yiiklendikten sonra navlun disindaki tim masraf ve riskler aliciya ait olur.
Burada dikkat edilmesi gereken husus, mallarin varis limanina kadar ulastirilmasi
icin 6denen nakliye (navlun) Ucretlerini saticinin 6deyecegidir. Bu teslim sekli
sadece deniz ve nehir tagimaciliginda kullanilabilir. Bu teslim seklinde sigorta
yaptirma gibi bir zorunluluk yoktur. (lojistikvetzy.blogspot.com.tr, 2015).

Saticinin  Sorumluluklart: Satict s6zlesme kosullarina uygun mali ve alicinin
tilkesinde kullanacagi lizumlu belgeleri hazirlayacaktir. Gilimrik islemlerini
tamamlayacak, tagima acentesi ile sozlesme yaparak varig limanina kadar olan
navlun ticretini 6deyecektir. Saticinin, masraflar1 kendisine ait olmak iizere, mallarin
belirlen terminale kadar taginmasi icin tasima sdzlesmesi yapmasi gerekmektedir.
Saticinin aliciya karsi sigorta sdzlesmesi yapmak yiikiimliiligi yoktur. Mallar gemi
kiipestesini gectikten sonra, navlun disinda meydana gelen tiim masraf ve riskler
aliciya aittir. Satict yiiklemenin gergeklestigini ve muhtemel varis tarihini aliciya
bildirecek, diizenlenen tasima belgesini ve gerekli diger belgeleri aliciya
gbnderecektir (Kaya ve Turguttopbas, 2012:59).

Alicinin Sorumluklari: S6zlesme kosullarina uygun olarak mal bedelini 6deyecektir.
Ithalat igin giimriik belgelerini diizenleyerek giimriik islemlerini tamamlayacaktir.
Glimriik vergilerini 6dedikten sonra, mallar1 varis limaninda bosaltma masraflarin
ve liman {icretlerini de 6demek suretiyle gecikmeksizin malini bosaltacaktir. Tagima
stiresince malla 1ilgili olarak yapilmis olan navlun disindaki biitiin masraflar1 6demek
zorundadir. Uygulandig1 Ol¢iide, ithalat i¢cin 6denmesi gereken butin resimleri,
vergileri ve mallarin ithaline iliskin giimriik islemlerine ait masraflar1 ve tasima
sOzlesmesi kapsaminda olmamasi kaydiyla, mallarin herhangi bir {ilkeden transit
gecisine ait masraflar1 6demelidir. Alicy, ihrag tilkesi yetkililerinin emrettigi yiikleme
oncesi muayene masraflart haric olmak iizere, diger zorunlu yiikleme Oncesi

muayene masraflarini da 6demelidir (Kaya ve Turguttopbas, 2012:59).
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2.2.4. Masraflar, Sigorta ve Navlun/Cost, Insurance and Freight (CIF)

Bu teslim seklinde, satici ihra¢ edecegi mallari, giimriik islemlerini tamamlamas,
asgari teminat saglayan bir sigorta yaptirmis olarak yiikleme limanina getirir ve
gemiye yiikler. Bu teslim seklinde saticit ayrica malin varis limanma kadar olan
navlun (tasima ticreti) iicretini de 6der. Malin satic1 tarafindan varig limanina kadar
olan tasima iicreti ddenerek, gemiye yiikletilmesinden sonra ortaya g¢ikacak tiim
masraflar ve riskler aliciya aittir (lojistikvetzy.blogspot.com.tr, 2015).

Bu teslim seklini digerlerinden ayiran 6zellik, malin satici tarafindan yolculuk
esnasinda dogabilecek hasarlara karsilik sigorta ettirilmesinin zorunlu olmasidir.
Ancak yapilacak sigorta asgari teminat saglayan bir sigorta oldugundan, alict mallar
daha genis bir teminat ile korumak isterse, ya bu konuda satici ile miimkiin
oldugunca acik olarak anlagsmali ya da kendisi ek sigorta yaptirmalidir
(lojistikvetzy.blogspot.com.tr, 2015).

Saticinin  Sorumluluklart: Satict sozlesme kosullarina uygun bir sekilde mali
hazirlayacaktir. Alicinin iilkesinde kullanacagi lizumlu belgeleri de hazirlamak
suretiyle giimriik islemlerini tamamlayacaktir. Satici, masraflar1 kendisine ait olmak
lizere, mallarin belirlen terminale kadar taginmasi i¢in tasima sézlesmesi ve sigorta
sOzlesmesi yapmalidir. Tasima acentesi ile s6zlesme yaparak varig limanina kadar
olan navlun ftcretini 6deyecektir. Gonderdigi malin sigortasini yaptiracak ve bu
kapsamdaki sigorta primini 6deyecektir. Mallar1 yaklasik limana varis tarihini alictya
bildirecek, diizenlenen tasima belgesini ve gerekli diger belgeleri aliciya
gonderecektir. Uygulandigl ol¢iide, ihracat icin gerekli glimriikleme islemlerine
iliskin masraflar1 ve ihracat i¢cin 6denmesi gereken biitiin resimleri, vergileri ve diger
harglar satict 6demelidir (Kaya ve Turguttopbas, 2012:59).

Alicinin Sorumluluklari: S6zlesme kosullarina uygun olarak mal bedelini 6deyecek,
ithalat icin giimriik belgelerini diizenleyerek glimriik islemlerini tamamlayacaktir.
Glimriik vergilerini 6deyecektir. Mallar1 varig limaninda bosaltma masraflarini ve
liman dcretlerini de 0Odemek suretiyle gecikmeksizin malin1 bosaltacaktir.
Teslimattan sonra navlun ve sigorta primi disindaki biitiin masraflar alic1 tarafindan
karsilanacaktir. Alici, ihrag {ilkesi yetkililerinin emrettigi ylikleme oncesi muayene
masraflart hari¢ olmak lizere, diger zorunlu ylikleme 6ncesi muayene masraflarin

O0demelidir (Kaya ve Turguttopbas, 2012:59).
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Tablo 3: INCOTERMS 2010 Risk ve Masraf Tablosu baslica masraf ve riskleri
tasima tiiriine gore alici ve satici olarak gostermektedir. Buna gore "Gimrik Resmi
Odenmis Olarak Teslim" ihracatgiya en fazla sorumlulugu yiiklerken, "Is Yerinde

Teslim™ bunun tam tersini gostermektedir.

Tablo 3: INCOTERMS 2010 Risk ve Masraf Tablosu

INCOTERMS EXW |[FCA |(CPT |CIP |DAT (DAP |DDP |[FAS FOB |CFR |CIF
20 Ex Work Froz Camier |Camage Pad|Cariage  |Delierydf  |DefveryAs  |Diefivesy Duty|Free FreeOn Costand Cost
10 To (%) [nswasce  |Teminal Place Faid g [Bead Freight 4] Iraweance
Faid To i) - Ersigh (4|
Tagima Sekli Her Tirla |Her Tarld [Her Tudd |Her Tirla |Her Tarla [Her Tard |Her Tirla |Deniz Deniz Deniz Deniz
|['n|ir|-mm Satici Satica Salici Satici Sabiei Sabic1 Satici Satici Satici Satici Sabici
Iwm Al Sabea (2) [ Satic Sl Sab Saticy Sabic LA Satic Salic Sabict
1421 =] | | =] L= =] Lo
g Makliye Al Sabea Sal Sab Sabe Sal Saber Satier Sal 53 Sal
I'"""r Glnrikdemesl, | auc Sabe (Saber  [Saber  [Sabe  Sabw [Sabe  [Sabo  [Sabe  [Sabw  [Sabo
Araca Teslim iy Sabea [Z)  |Saben Sabc) Sabei Sabier Saher At Salier Saie Sabicy
[mavin Akif's bagh  |Alict Sahic Sabc Sabc Satica Satic Al Al Sahica Sabic
Iﬁwh Akit's bajh  |Akifabagh |Akitebagh [Sabci (1) |Mofebadh |Akitebagh |Akifs bagh |Akifebagh |Akitsbagh |Akite bagh [Sabci(1)
!-"-f“*m“"“,"“"““"‘ Alics Alici Al (ici Alica Alics Sabes A Ak Al Alics
Im"i Al Alict Alic! Alict Sl Al Al LAl Gl Alic! Alic
Iww" Albc Al Sahicafd]  [Saboifl)  |Sabo Sahca(3)  |Saboll  PAbo Abri Satica(3) Sabci 3
||; Naklrye Albz Alict Alci Alica Alic Salica Satic LAl Ak Alici Al
Teslim Yeri ve Riskin Saharm Sabamn Belirlenen yir [Beidenen | Belfensn Beisteren Bélrenen  |Belifenen Salivteren Beirieren Befriénen
(Hasar) abicya gegtifiyer  [lerver  (lgeen |5 yer () vangyeiveyalvargyed  vangyer  fimandagem [Emanda gemi Limand gemi |Limanda gemi
amen beldenen limanda doralion,  |uzernge izerinde [5)  |izermae (5)
peiricren  |baga b yer belidenen Rbtrhiara
agla biryer |2 :'rmd (3ii.
& 4 4 4
(1) Asgan Teminat Sigortas (C Klozu): Yangin, patlama, karaya oturma, betma, alsbora o'ma, devnlme, mrydan glkema, carpigma, migterek avarys [denze atlma)

(2) P Teshm $eklinde ‘Teslmat saticinin i yerinde gergeblesinse, yiklemeden sabo sorumiudur. ERer tzslimat herhangi bagka bir yerde pergeklesirse, satio
mallar bagaltmadan alciun beliriedizi nakiiyeciye teslim eder.

(3) Tapma sozkegmasi wyEnnoa bogaitma masrafiannm ssnoye ait elacal eraragonimesss satioym, bunun dgndatd hallerde sl ait olar,

(&) COT, 99, CFR veya CIF kurallan kulamidrda, sato teshm vl amidligund mallar varma yenne waghZinda degil, mallan tasyoya tevdi emiginde yerine getine.
(5] Hazanin gecigi ve masraflann devwi farkh yerlerde gerpeidesr. Mallanin il tagnpcrya teshmiyie hasar alioya gecer, masraf befirlenen yerde tesimde peger.
Coklu Tagima [Gemi, Kamyon, Tren, Ugak gibi] - EXW, FCA, CPT, CIP, DAP, DAT, DDP Denizfig Sularda Tagima (Gemi : FAS, FOE, CFR, CIF

Kaynak: www.ucp600.info/incoterms_2010.html
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UCUNCU BOLUM

DIS TICARETTE ODEME SEKILLERI

Satic1 ve alicilarin farkli ilkelerde bulunmasi, birbirlerini yeterince tanimamalari,
tilkelerin farkli ekonomik sistemlere sahip olmasi, piyasa yapilarmin farkliliklar gibi
etkenler uluslararasi ticareti i¢ ticarete gore daha riskli hale getirmektedir (Mustafa,
2010:4)

Farkli iilkelerde yasayan ve birbirlerini tanimayan alict ve saticilar arasinda
gerceklesen dig ticaret, i¢ ticaretten farkli 6zelliklere sahiptir. Alict ve satict arasinda
satig sOzlesmesinin yapilmasiyla baslayan dis ticaret islemindeki en 0Onemli
konulardan biri, sézlesmeye konu olan malin bedelinin 6denmesinde kullanilacak
yontemin belirlenmesidir. Dis ticarette kullanilan 6deme yontemlerinin se¢imi; mal
ve sektdr bazinda yerlesik gelenekler, alict ve satici arasindaki gliven derecesi,
alicinin 6deme giicii, taraflarin yasadigi tilkelerin ekonomik politikalart gibi pek ¢ok
faktore baglidir (Onursal, 1996:269).

Dis ticarette kullanilan 6deme yoOntemlerinden bazilari daha c¢ok saticinin yada
bazilar1 daha ¢ok alicinin Iehine oldugundan mal bedelinin hangi 6deme yontemi ile
Odenecegi taraflar arasinda yapilacak pazarlik ve anlasma sonucunda
belirlenmektedir.

Bu nedenle, ihracat¢1 ve ithalat¢r arasinda yapilan satis sdzlesmesinde, mal bedelinin
hangi 6deme yontemi ile yapilacagimin agik¢a belirtilmesi taraflar arasinda ortaya
¢ikabilecek anlasmazliklarin 6nlenmesine ve karsilasilabilecek risklerin asgariye

indirilmesine yardimci olmaktadir.

3.1. Pesin Odeme

Thracat¢1 tarafindan ihrag¢ edilen mallarin bedellerinin, ithalat¢i tarafindan malin
teslim alinmasindan 6nce, gerek bankalar yolu ile ve gerekse alicinin kendisi veya

vekili ya da onun adina hareket eden {igiincii bir kisi tarafindan satictya pesin olarak
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O6denmesidir. Kisaca pesin Odeme, ithalat¢inin mal bedelini 6dedikten sonra,
ihracat¢inin mallar1 sevk etmesi seklidir. Bu 6deme seklinde tiim risk malin alicisi
tarafindan tistlenilmektedir (Kaya ve Turguttopbas, 2012:79).

Pesin 6deme kambiyo mevzuatina gore ihracat¢i igin bir kredi niteligi tagidigr icin
mallar 1 y1l i¢inde ihra¢ edilmelidir. Ya da ayn1 degerde baska bir mal, mamul veya
hizmet gonderilmelidir. Tiirkiye’de acilan bu kredi karsiliginda ihracat1 tesvik igin
gelen paradan % 3 oraninda Kaynak Kullanim Destekleme Fonu (KKDF)
kesilmektedir. Bankalar bir yil i¢inde ihracatin yapilmayacagini da géz Oniine alirlar
ve bir yillik gecikme faizini hesaplayarak pesin gelen paradan kesinti yaparlar
(Melemen ve Arzova, 2000:113).

Bu o6deme seklinde ithalat¢i risk altindadir. Ancak ihracat¢inin higbir riski
bulunmamaktadir. Pesin 6deme U¢ sekilde gerceklesebilir:

* Havale

* Prefinansman

* Kirmiz: Sarthi Akreditif (Red Clause)

3.1.1. Havale

Havale seklinde 6demede, ithalat¢1 firma bankasina satin aldigi malin bedelini
ihracatc1 bankasina transfer etmesi icin talimat verir. thalatc1 kendi iilkesindeki para
cinsinden mal bedelini 6der. Mal bedeli ithalatginin bankasi tarafindan ihracat¢inin
bankasia transfer edilir. Ihracatginin bankasina ulasan havle o iilkedeki para birimi
cinsinden ihracat¢inin hesabina kaydedilir. Daha sonra ihracat¢i mallar ithalatgiya

gonderir.

3.1.2. Prefinansman

Prefinansman bir 6n 06demedir. Bu 0demede seklinde ithalatgi, ihracatginin
bankasindan garanti alir ve on O6deme yapar. Eger ihracatgt mali ithalatciya
gondermez ise ihracat¢inin adina garanti vermis bulunan banka ithalat¢i tarafindan
yapilan 6n 6demeyi faizi ile birlikte ithalatciya iade eder. Ihracatginin adina garanti
veren banka ise bu garanti karsiliginda ihracat¢idan belirli bir komisyon alir.
Prefinansmanda pesin 6denen kisim igin faiz s6z konusu olup, banka ihracat¢i adina
kefil olmaktadir. Ancak kefil isleminin saglanabilmesi i¢in ihracat¢inin bankanin

kredi miisterisi olmas1 gerekir. Banka sagladig1 bu garanti karsiliginda ihracat¢idan
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genellikle aylik yiizde bir oraninda komisyon almaktadir. Ihracatin

gerceklestirilememesi halinde banka ana para ve faizini saticidan tahsil etmektedir.

3.1.3. Kirmuza Sarth Akreditif (Red Clause)

Red Clause, bir akreditife kirmizi renkte yazilmis ve ihra¢ olunacak malin satin
alinmasi ile yiikleme masraflarinin kargilanmasi amaciyla ihracatgiya, aract bankanin

avans mahiyetinde pesin 6demede bulunma yetkisini veren bir sarttir (Stimer vd.,

2013:64).

3.2. Mal Mukabili Odeme

Mal mukabili 6deme seklinde, mallar ihracat¢i tarafindan higbir tahsilat yapilmadan
ithalatciya gonderilmektedir. Ithalatg1 tarafindan mallar giimriikten cekilmekte ve
O0demesi daha sonra yapilmaktadir. Bu 6deme seklinde ihracat¢i parasini tahsil
etmeden mallar1 gonderdigi igin risk altindadir. ithalatc1 agisindan ise avantajli bir
odeme seklidir. ithalatciya mallar1 sattiktan sonra mal bedelini ddeme imkam
saglamaktadir. Boylece, alict ithal ettigi mallarin finansmani konusunda kredi temin
etme zorunlulugundan kurtulmakta, mal satildiktan sonra 6deme yapacagi igin
finansman kolayligi saglamig bulunmaktadir (Ataman ve Stiimer, 2006:16).

Mal mukabili 6deme tiiriinde belgeler ihracat konusu mallar ile birlikte ithalatciya
gonderilmekte ve bu belgeleri alan ithalat¢i bu belgeleri yetkili birimlere ibraz etmek
suretiyle mallar1 teslim alabilmektedir. Ithalatcinin gelen mali teslim almasiyla bu
malin miilkiyeti degil, ancak zilyetligi kendisine gecer. Mallarin miilkiyetinin devri
ise ancak bu mallarin devir ve teslimine ililkin belgelerin ithalat¢iya teslim edilmesi
ile miimkiindiir. Alict ve saticinin uzun zamandan beri birbirleriyle is yaptiklar1 ve
birbirlerine tam giiven duyduklari durumlarda uygulanabilen bir yéntemdir. Ithalatg
icin ideal bir 6deme ydntemdir; fakat ihracat¢i igin en riskli 6deme bigimidir. Bir
bagka ifade ile ihracat¢1 gonderdigi malin parasini alamama ya da eksik alma gibi
risklerle karsi karsiya kalabilir. Thracatg1 tarafindan mal bedelinin diger bir firmaya
transfer edilmesinin yazili olarak istenmesi halinde giimriik beyannamesinde kayitl
ihracat¢1 firma yerine diger bir firmaya transfer yapilabilir Tirkiye'deki bankalar
aracilig1 olmaksizin bedelleri dogrudan ihracat¢iya 6denen mallarin giimriik iglemleri

de mal mukabili 6deme sekline gore sonuglandirilir (Kaya ve Turguttopbas,
2012:81,82).
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3.3. Vesaik Mukabili Odeme

Uluslararas ticarette sik kullanilan 6deme yontemlerinden biri olan vesaik mukabili
0deme yontemi, ihracatci ile ithalat¢1 arasinda yapilan anlagsma uyarinca, ihracatginin
mallar1 glimriige gondermesi islemi ile baglar. Mallar1 temsil eden vesaik, ihracatgi
tarafindan gonderi bankasina; gonderi bankasi tarafindan da ithalat¢iya ulastirilir.
Ithalat¢inin mallarin bedelini 6demesi ya da ihracatginin diizenledigi policeyi kabul
etmesi karsiliginda, belgeler kendisine teslim edilir. ithalatg1 bu belgeler sayesinde
mallar1 gimriikten ¢gekme imkanina sahip olur (Alkilig, 2010:1).

Bu 6deme seklinde mal ihracatgi tarafindan sevk edildikten sonra belgeler tahsil emri
ekinde ihracatc1 bankasina veya ithalat¢i bankasina verilir. Tahsil emrinde belgelerin
hangi sartlarla aliciya teslim edilecegi, 6denmemesi halinde ne yapilacagi, faiz ve
komisyonun kime ait olacagi, tahsil edilen paranin ne sekilde transfer edilecegi
belirtilir. Vesaik mukabili 6demede islemi baslatan satict (ihracat¢i) dir. Bankanin
gorevi ise ihracatginin verdigi talimata gore belgeleri ithalatciya teslim etmektir.
Bankanin sorumlulugu talimat cergevesinde belgeleri teslim etmektir. Yoksa
akreditifte oldugu gibi malin bedelinin 6denmesinden bankalar sorumlu degildir.

Bankalar belgelerin gegerliligine iligskin sorumluluk almazlar. (Stimer vd., 2013:65).

3.4. Malin Elden Cikarllmasinda Sonra Odeme (Konsinye Satis)

Konsinye Ihracat: Kesin satis1 daha sonra yapilmak iizere yurt digindaki alicilara,
komisyonculara, ihracat¢cinin yurt disindaki sube veya temsilciliklerine mal
gonderilmesini ifade eder (Ihracat Yénetmeligi, Madde 4).

Bu tiir 6deme seklinde mal ithalat¢inin iilkesine 6nceden gelmekte, ithalatgida malin
satigin1 yaptikga satis bedelinden kendi komisyonunu diismekte ve kalan miktari
ithracatgiya gondermektedir. Biiyiik dl¢lide glivene dayanan ve konsinye satis diye de
adlandirilan bu 6deme seklinde de bankalardan yararlanilmasi gereklidir. Konsinye
satig, normal yollarla satis1 zor olan ve alicinin goriip begenmesini gerektiren mallar
icin s6z konusudur. Daha ¢ok yas meyve ve sebze gibi bozulabilir ve fiyat1 glinliik
mal arzina gore degisebilen mallarda konsinye ihracat tercih edilmektedir (Stmer

vd., 2013:66).
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3.5. Kabul Kredili Odeme

Burada aslinda ihracat¢i ithalatgiyr kredilendirmektedir ve bu kredilendirme
uygulamasinda ithalat¢1 ihracat¢inin diizenledigi poligeyi kabul eder. Yani ithalatci
nakit ddeme yerine policeyi imzalar ve policeler de vadelidir (Bakan, Samiloglu ve
Canitez, 2008:230).

Alicinin mal bedelini belli bir vadede 6demesini taahhiit eden ve bu 6demeye iliskin
bir poligenin ara¢ oldugu 6deme bi¢imidir. Bir bagka ifade ile kabul kredisi ile satilan
malin bedelinin policeye baglandigi vadede saticiya 6dendigi bir 6deme bigimidir.
Bu kredi vesaik ile birlikte ibraz edilen policenin ithalatci veya buna ilaveten
ithalatginin bankasi tarafindan kabul edilmek suretiyle kullanilir. Kabul kredili
O6demede alic1 ve saticiya bankalar aracilik ederler ve bu islemden komisyon alirlar
(Kaya ve Turguttopbas, 2012:88).

Saticinin diizenledigi police sadece alici tarafindan kabul edilmis ise “trade
acceptance” vardir. Policenin bir banka tarafindan kabul edilmesi dngoriilebilir. Bu
durumda banka poligeyi kabul eder veya ithalat¢inin kabuliine aval verebilir. Buna
“banker’s acceptance” denilmektedir. Bu 6deme seklinde vadeli alim yapmak isteyen
ithalat¢iya karsi ihracatgi, policeye bankanin kabul veya aval vermesiyle kendini
garanti altina almis olmaktadir. Kabul kredili 6demenin {i¢ ¢esidi vardir.

* Kabul Kredili Mal Mukabili Odeme: Mal mukabili islemlerde ithalatc1 dnce
mal1 ¢eker sonra mevzuatta belirlenen siirede mal bedelini 6der. Bu islemde ise
O0deme yapmasi gereken siire icerisinde police kabul edilecek police vadesinde ise
0deme yapilacaktir. Boylece siire agisindan ithalatgiya ikinci bir finansman kolaylig
yaratilmaktadir.

* Kabul Kredili Akreditifli Odeme: ihracat¢min kiisat mektubuna uygun vesaiki
bankaya ibraz ettiginde mal bedelini tahsil etmeyip banka tarafindan kabul edilmis
policenin vadesinde Odenecegini taahhiit altina alan bir 6deme bigimidir. Police
vesaik ekine ilave edilerek, teyitli akreditifte teyit bankas1 adina, teyitsiz akreditifte

ise genellikle amir banka adina diizenlenir.

* Kabul Kredili Vesaik Mukabili Odeme: ihracata konu olan dokiimanlar
karsiliginda nakit niteliginde 6deme yapilmasi gerekmesine ragmen, uygulamada
ihracatginin ithalatgiya police dizenleyerek gondermesinin miimkiin oldugu 6deme
seklidir (Bakan, Samiloglu ve Canitez, 2008:196).
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3.6. Acik Vadeli Odeme

Thracatcilar tarafindan yalmz kendi dis subelerine veya giivenilir tek temsilcilerine
yapilir. Bu 6deme sarti diger yabanci miisterilere riskli olusu ve parasal yiikii
nedeniyle yalnizca istisnai hallerde taninmaktadir. Vadeler 30, 60, 90 veya 120 giin
olabilir. Acik wvadeli 0demede ithalatg1 iskontodan yararlanabilmek igin
yiikiimliiliiklerini de derhal yerine getirmeye calisir. Thracatginin, ithalatciya ddeme
giiniinde (vadenin muacceliyetinde) banka kanaliyla bir police ibraz ettirmesi de
mimkunddr (Simer vd., 2013:67).

3.7. Akreditifli Odeme

Kiiresellesmenin ticari anlamda tavan yaptig1 gilinlimiizde bir 6deme araci olarak
kullanilan Akreditifler ve akreditiflere iliskin diizenlemelerin standart haline
getirildigi  bu  kurallar, MTO (Milletlerarast Ticaret Odasi) tarafindan
diizenlenmektedir. Dig ticaret siirecinde taraflarin (ihracatgi/ithalatgr) haklarim
O6deme ylikiimliiligi kapsaminda yerine getirmesi ile akreditifler glinimiz kuresel
ticari diinyasinda 6nemini koruyan ve her gegcen giin daha da artiran bir metot olarak

karsimiza ¢ikmaktadir (Y1lmaz vd., 2012:381, 382).

3.7.1. Akreditifin Tarihcesi

Ozellikle ikinci diinya savasindan sonra ortaya cikan kuruluslar ile gerek Amerika
Birlesik Devletleri gerek Ingiltere, gerekse diger gelismis iilkeler ozellikle diinya
ticaretinden pay almak ve bu baglamda dis ticaretin gelismesine katkida bulunmak
icin bir takim uluslararasi ticari ve mali kuruluslarin kurulmasina katkida
bulunmuslardir. Ama tiim bu kuruluslarin iginde bir tanesi vardi ki hepsinden 6nce
1919 yilinda kurulmustu. Bu kurulus ise Milletleraras: Ticaret Odas1 (MTO) idi. Iste
Akreditifler ile uluslararasi standart kurallarin olusumundaki ve gelistirilmesindeki
basaktor olan MTO ve buna bagh olarak akreditiflerin standartlastirilma tarihgesi
boylelikle baglamis oldu. Milletlerarasi Ticaret Odas1 (MTO), akreditiflerle ilgili ilk
calismasinin sonucunu taslak calisma olarak 1929 yilinda kabul etmis olmasina
ragmen bu taslak calismay1, uygulamaya geciren iilke bankalari, Belcika ve Fransa
bankalari ile sinirli kalmistir (Y1lmaz vd., 2012:382, 383).

MTO’nun ilk taslak ¢alismasindan sonra ciddi anlamda UCP kapsaminda diizenlenen

ilk “Vesikali Krediler icin Yeksenak Teamdiiller ve Uygulamalar” brosiirii, 1933
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tarihinde uygulamaya sokulmustur. Yeksenak kurallar dncelikle Belcika, Almanya,
Fransa, Hollanda, italya, Romanya ve Isvigre bankalarinca uygulamaya sokulmustur.
Amerikan bankalar1 bazi c¢ekincelerle Yeksenak Kurallarmi 1938 yilinda kabul
etmistir. MTO kapsaminda, akreditiflerle ilgili diizenlenen Yeksenak Kurallara
iliskin yapilan ilk revizyon ise, ilkinden tam 18 yil sonra 1951 yilinda Lizbon’da
yapilan kongre sonucunda belirlenmistir. “1951 Revizyonundan sonra Yeksenak
Kurallarin 30 iilkede uygulandig1 goriilmektedir. Ancak Yeksenak Kurallarin diinya
capinda uygulanmasi saglanamamus; ozellikle Ingiltere ve diger Commonwealth
ilkeleri, kendi uygulamalar1 ile Onemli farkliliklar gostermemesine ragmen
Yeksenak Kurallari benimsememisler, her 6zel olayda hareket serbestini korumak
istemisglerdir (Reisoglu, 2009:73).

Daha sonraki revizyon ise 1962 yilinda gergeklesmistir. Dordiincii revizyon ise MTO
tarafindan 1974 yilinda yayimlanmistir. Boylelikle akreditiflerin kullanimi diinyada
genel kabul gérmiis ve akreditifler ile ilgili tek atif yapilan kaynak haline

gelmistir. Daha sonralar1 sirastyla 1983 yilinda 400 sayili brosiir, 1993 yilinda 500
sayili brosiir ve 01.07.2007 tarihinde de en son degisikligi ile 600 sayili brosiir
yayimlanmistir (Y1lmaz vd., 2012:383).

3.7.2. Akreditifin Tanimi

Yurt digt alimlarda ihracat¢i ile ithalatginin birbirlerine yeterince giivenmedigi
durumlarda, araya uluslararasi giivene sahip bankalar girmektedir. Bankalarda
akreditif biciminde bu islemleri takip etmektedir. Akreditif hem ithalatgiyr hem de
thracat¢iy: koruyan bir islemdir. Akreditif, uluslararas1 6demelerde;

* Vesikali Kredi,

* Kredi Mektubu,

* Vesikali Kredi Mektubu,

* Ticari Kredi Mektubu gibi aymi anlama gelen cesitli deyimlerle
kullanilmaktadir (Kaya ve Turguttopbas, 2012:89).

Akreditif; ihracat bedelinin &denmesi konusunda, ithalatginin ve ihracatginin
sozlesmede belirtilen yiikiimliiliiklerini yerine getirmelerinden sonra ve buna dair
belgeleri ibraz etmeleri kosulu ile ddemenin yapilabilecegine iligkin ithalat¢inin
bankas1 tarafindan diizenlenen bir tiir yazili teminattir. Sartli bir 6deme taahhiidii

olarak tanmimlanabilir. Ithalatci (amir), bankasindan (amir banka) ihracatci (lehtar)
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lehine bir akreditif agmasimi (kiisat mektubu) ve ihracat¢inin iilkesindeki bankasi
(muhabir banka) araciligiyla haberdar edilmesini ister. Thracatc1 akreditifte belirtilen
sartlara uygun olarak ve belirtilen siire i¢inde mallarin yiiklendigine dair gerekli
belgeleri (vesaikleri) dogru, eksiksiz, kurallara uygun ve kredinin gecerlilik siresi
icerisinde bankasina sunar. Banka ihracatci tarafindan kendisine sunulan bu belgeleri
inceleyerek sozlesme sartlarina uyulup uyulmadigimi arastirir. Banka belgeleri
inceledikten sonra, s6zlesmeye uygun bulunan bu belgeleri ithalat¢inin bankasina
(amir bankaya) gonderir. Amir banka akreditif sartlarina uygunlugu inceledikten
sonra ihracata konu olan mal bedelini ihracat¢inin bankasina transfer eder (Kaya ve
Turguttopbas, 2012:89).

Akreditif sarta bagli bir 6deme garantisidir. Belli bir vadede, belli bir déviz cinsinden
vesaik tam ve uygunlugu halinde kayitsiz sartsiz 6denmek iizere acilir. Kisaca dis
ticaretin finansmaninda kullanilan bir ¢esit kredilendirme seklidir. Daha agik bir
ifadeyle, ithalat¢inin emri ile hareket eden bir bankanin, sézlesme ile tespit edilen
sartlara uygun olarak kendi iizerine cekilecek bir policeyi ddeyecegi konusunda
ihracatgiya yaptigi taahhittur (Giray, 1994:210).

Hem ihracatg1r agisindan hem de ithalat¢1 agisindan akreditif garantili bir 6deme
cesididir. Ithalatci, ihracata konu olan kosullarin ihracatg1 tarafindan yerine
getirildigi zaman, ihracat¢iya ddeme yapilacagindan emin olur. Ayrica ithalatc ile
bankas1 arasindaki iligkiye bagli olarak, ithalat¢1 bankasindan kendi lehine kredi
kullanarak, kolayca ithalatinin finansmanini da saglayabilir. Burada 6zetlenen tiim bu
avantajlar akreditifli 6deme yonteminin dis ticarette kullanilmasina neden olmaktadir
(Bakan, Samiloglu ve Canitez, 2008:202).

Kisaca akreditif; bankalarin uluslararasi ticareti kolaylagtirmak icin verdikleri bir
hizmet olup, alic1 ve saticiya garanti vermek ve akreditif sartlarina uyuldugu takdirde

O0demeyi gergeklestirerek, malin miilkiyetini devretmektir.

3.7.3. Akreditifin Ozellikleri

* Uluslar arasi ticarette en sik kullanilan 6deme seklidir.
* Akreditif hem ihracat¢iy1, hem de ithalatgiy1 koruyan bir islemdir.
* Akreditif, ithalat¢inin verdigi talimat dogrultusunda, ithalatginin galistig

bankanin belirli bir meblaga kadar ve belirli bir vade i¢gin istenilen kosullarin yerine
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getirilmesi ve ihracatgr tarafindan ihra¢ edilen mallarin ihracina iligskin belgelerin
karsiliginda ihracat¢iya 6deme yapilacagi taahhiit etmesidir.

* Ithalat1 firma, kendi bankasina verdigi emirlerle ithal edecegi malin
karsiligini ihracat¢1 firmanin bankasina, mal ihra¢ edildigi takdirde 6demeyi taahhiit
ettigi bir kredi mektubu ile bildirir. Bu kredi mektubu akreditiftir.

* Bu sistem, diger kredi 6deme yoOntemlerine gore daha pahali olmasina
ragmen, en giivenilir olanidir. Hem saticiya hem de aliciya ¢esitli faydalar1 vardir.
Mal bedelinin banka taahhiidiinde olmasi, transfer riskinin biiyiik Ol¢lide ortadan
kalkmasi, satict ve alicinin kredi imkani elde etmesi, gerekli kosullarin yerine
getirilmesinin bankaca saglanmasi bu faydalar arasindadir.

* Akreditifte bankalar ve belgeler {izerinden islem yaparlar. Clinkii akreditif
islemleri mallarla ilgili olmay1p yapilacak hizmet ve islerle ilgilidir.

* Akreditifler  dayandirildiklar1  satis  sOzlesmelerinden  veya  diger

sozlesmelerden ayr1 islemlerdir (Kaya, 2008:97).

3.7.4. Akreditifli Odemede Taraflar

Akreditifli 6deme yontemine konu olan taraflar ise su sekildedir:

3.7.4.1. Amir

Mallarin ithalatgist (alicis1) ve akreditif bedelini ilk talepte ddeyecek kisidir.
Ayni zamanda ithalat¢1 firma olup, bankasina akreditif agma talimatin1  vererek
islemi baglatan taraftir. Ithalatg1 firma ile yaptig1 s6zlesmeye veya ondan aldig
proforma faturaya gore akreditifin cinsi, sartlar1 ve aranacak belgelerin ayrintilarim
bankasina bildirir ve bdylece akreditifin igerigini belirler. Akreditife iligkin tiim
degisiklikler sadece akreditif amiri yani ithalat¢i tarafindan verilen talimatlar
dogrultusunda yapilir. Akreditif metninde, ihracat¢iya, ancak mallar1 sevk ettigini
tevsik eden belgeleri muhabir bankaya sunmasindan sonra 6demenin yapilabilecegi

hikmi bulunur (Gerni, 1994:30).

3.7.4.2. Amir Banka

Ithalatginin bankas1 olup, ihracat¢i lehine akreditifi agan bankadir. Amir banka

akreditif isleminde taahhiit altina giren esas taraftir. Amir banka akreditifin sartlarina
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tamamen uyulup uyulmamis oldugunu arastirmak zorundadir. Thracatci, akreditif
vadesi i¢inde istenilen kosullar1 yerine getirmesi durumunda O0deme yapmakla

yukumluddr.

3.7.4.3. Muhabir Banka

ithalat konusu mallarin bedelini 6deyen bankadir. Bir baska ifade ile akreditif
acildiginin ithalatgiya ihbar edildigi, teyit edildigi ve ihracat¢iya 6demenin yapildig
bankadir. S6z konusu banka, sadece akreditifin acildigina iliskin bilgiyi saticiya
bildirimde bulunursa “ihbar bankas1” adini alir. Thbar bankasinin ihracatciya karsi
O6deme konusunda herhangi bir yiikiimliliigii yoktur. Yalnizca ihracat¢inin akreditif
sO6zlesmesinde istenen belgeleri eksiksiz olarak kendisine ulastirilip ulastiriimadigini
denetler. Ayrica gerekli belgelerin ibrazi halinde 6demede bulunacagina iliskin kendi
taahhidlni de ekleyerek saticiya bildirimde bulunursa “teyit bankasi-confirming

bank” olarak adlandirilir (Kaya ve Turguttopbas, 2012:90).

3.7.4.4. Lehtar

fhracat1 gerceklestirecek saticidir. Lehine akreditif agilan, ihracatgidir. Akreditif
sartlarina uygun belgeleri bankaya ibraz etmesi halinde, akreditif bedelini tahsil eder
veya belgelere ekli bulunan policesine, ilgili bankadan kabul imzasi1 alir. Lehdarin
hazirladig1 belgeleri, akreditif vadesi veya belirlenen siirede bankaya ibraz etmesi

gerekmektedir (Guney, 2007:145).

3.7.5. Akreditif Turleri

Akreditifli 6deme ile ilgili olarak bir¢ok akreditif tiirliniin bulundugu goriilmektedir.
Bunlar agagidaki gibi siralanabilir:

* Kabilirticu Akreditif (Cayilabilir-Revocable)

* Gayri Kabiliriicu Akreditif (Cayillamaz-Irrevocable )

* Teyitli Akreditif (Confirmed L/C)

* Teyitsiz Akreditif (Unconfirmed)

* Rotatif-Doner Akreditif (Revolving Credit)

* Red-Clause Akreditif (Kirmiz1 Sartli/Pesin Odemeli)

* Gren-Clause Akreditif (Yesil Sartli)

* Karsilikli Akreditif (Back-To-Back)
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* Devredilebilir Akreditif (Transferable)

* Garanti Akreditifi (Teminat Akreditifi /Stand-by Credits)

* Yetki Mektuplari

* Vadeli Akreditif (Odenmesi Ertelemeli Akreditif/Deffered Payment) (Kaya
ve Turguttopbas, 2012:93).

3.7.5.1. Kabiliriicu Akreditif (Cayilabilir-Revocable)

Kabiliriicu akreditiflerde amir banka ihracat¢inin ad ve hesabina actig1 krediyi her an
kendi istegi ile iptal edebilir. Dolayisiyla burada mal bedelinin ddenecegine dair

yapilan fakat alic1 igin kesin olmayan bir vaat s6z konusudur (Gerni, 1994:31).

3.7.5.2. Gayri Kabiliriicu Akreditif (Cayillamaz-Irrevocable)

Amir banka ve akreditif amirinin onay1 olmadan siiresinden 6nce geriye alinmasi,
bozulmasi ve iptali miimkiin olmayan akreditiflerdir. Gerekli sartlar yerine getirildigi
takdirde, akreditif bedelinin amir bankaca 6denecegi taahhiit edilmistir. Dolayisiyla
birincisine nazaran daha guvenlidir. Tum taraflarca kabul edilmedikce iptal edilemez
ve degistirilemez. Bu tiir akreditifler daima belirli bir meblagkadar ve belirli bir vade
ile acilirlar. Gayri kabiliriicu akreditifte amir bankanin 6demesi gilivence altinda
olmakla beraber, ihracat¢cinin iilkesindeki muhabir bankanin &demeyi yapmasi
garanti degildir. Bu nedenle, akreditifler “teyitli” hale getirilerek daha giivenli bir yol
olusturulmustur. Gayri kabilirticu ya da kabiliriicu olduguna dair herhangi bir kayit
tasimayan akreditifler, gayri kabiliriicu akreditif olarak kabul edilirler (Kaya ve
Turguttopbas, 2012:94).

3.7.5.3. Teyitli Akreditif (Confirmed L/C)

Akreditifi agan amir bankanin muhabir bankaya akreditifi teyit etmesi talimatini
verdigi ve boylece muhabir bankanin da agilan akreditifi teyit ettigi akreditif tiirtidiir.
Teyitli akreditifte muhabir banka da akreditifi “teyit” ederek bedellerin 6denecegi
hususunda ilave teminat vermektedir. O halde herhangi bir 6denmeme durumunda,
muhabir banka amir bankanin yiikiimliiliigiinii iistlenmis olur. Uygulamada sadece
gayri kabilirlicu (doniilemez) akreditifler teyitli olarak ac¢ilirlar (doniilebilir
acilamaz). Bu akreditifler ilgili ii¢ tarafin (amir banka, muhabir/ teyit bankasi ve

lehtar) muvafakati olmadan iptal edilemez (Kaya ve Turguttopbas, 2012:94).
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3.7.5.4. Teyitsiz Akreditif (Unconfirmed)

Akreditif metninde teyitsiz oldugu bildirilir veya teyit konusunda higbir agiklamada
bulunulmazsa, akreditif teyitsiz kabul edilir. Lehtar banka akreditifi, lehtara sadece
ihbar eder, akreditifi acan amir bankanin sorumluluklar1 yerine getirecegine yani
O0deme yapilacagina dair herhangi bir taahhiit veya sorumluluk altina girmez.
Saticinin muhabir bankanin teyidine gerek duymadigi bir akreditif tiiriidiir. Teyitsiz
akreditifler daha c¢ok ihracatcilarin ithalatgilarina, amir bankaya ve ithalatin

yapilacagi iilkeye giiveninin tam oldugu durumlarda kullanilir (Akin, 1999:58).

3.7.5.5. Rotatif-Doner Akreditif (Revolving Credit)

Genellikle belirli bir miisteriden siirekli veya yiiksek tutarli alimlarda kullanilir. Hem
islemlerin tekrarlanmasi kiilfetinden kurtulma, hem de yiiksek miktarda siparisin
fiyat avantajindan yararlanma imkan1 s6z konusudur. Rotatif akreditifler
kullanildik¢a ayrica bir talimata ya da bildirime gerek kalmaksizin kendiliginden
yenilenerek ayni sartlarla yeniden kullanilabilen akreditiftir. Rotatif akreditiflerde
donerlik sart1 genellikle iki sekilde olmaktadir. Miktara ve siireye gore. Miktara gore
devreden akreditiflerde, akreditif tutari, kag kere donebilecegi ve boylece ddemeler
toplaminin sinir1 belirlenmektedir. Siireye gore devreden akreditiflerde ise, her
sevkiyatin yapilacagi donem de belirlenir. Bu tip akreditifler “biriken” (cumulative)
veya “birikmeyen” (non-cumulative) olmak iizere iki sekilde agilabilir. Biriken
rotatif akreditifte, ilk donemde kismen veya tamamen kullanilmamis miktar,
miiteakip donemdeki tutara eklenerek kullanilabilir. Birikmeyen akreditifte ise
kullanilmayan kisimdan onu izleyen donemde faydalanilamaz (Kaya ve

Turguttopbas, 2012:94).

3.7.5.6. Red-Clause Akreditif (Kirmizi Sarth/Pesin Odemeli)

Bu 6deme, alicinin saticiya tanidi@i bir 6n finansman imkanidir. Bu kredi ile
ihracat¢1 piyasadan mallar1 satin alacak veya kendi liretecek ve sonra mali sevk
edecektir. Akreditif tutarmin ne kadarinin lehtara pesin 6denecegi sartlarin arasinda
belirtilmelidir. Bu 6deme yonteminde, malin bedeli ile yiikleme giderleri tutarinda
bir meblag ihracatgiya avans niteliginde 6denmesine imkan taniyan bir yontemdir

(Demir, 2004:115).
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3.7.5.7. Gren-Clause Akreditif (Yesil Sarth)

Kirmiz1 sarth akreditif’e (Red clause) ¢cok benzemektedir. Mallar 6nce bir tiglincii
sahsa (depo firmasi) banka adina teslim edilmekte ve ambar teslim makbuzu bankaya
verilmek suretiyle karsiliginda avans alinabilmektedir. Boylece banka ithalatginin
riskini bir dl¢iide azaltmaktadir. Fakat yine de risk tamamen ortadan kalkmaz ve
nihai sorumluluk alic1 {izerinde kalir. Goriildigi gibi, red clause ve green clause
akreditifler temelde ihracati finanse etmek islevi gormektedirler. Boylece ihracatgi
tilkedeki kredi faizlerinin ithalat¢inin iilkesindekinden yiliksek oldugu zamanlarda,
ihracat¢ilar i¢in diigiik maliyetli finansman imkan1 saglamaktadir (Kaya ve

Turguttopbas, 2012:95).

3.7.5.8. Karsihkh Akreditif (Back-To-Back)

Karsilikli akreditifler transit ticarette kullanilan akreditiflerdir. Karsilikli akreditifle
ithalat akreditifi ihracat akreditifinin karsilanmasina olanak verir. Transit ticarette
ithracatct isletme tam bir araci firma niteligindedir so6zii edilen firma hem ihracatgi
hem de ithalat¢1 oldugu icin kendi lehine agilan akreditifi amir bankasina teminat
gostererek, yapacagi ithalat icin akreditif actirabilir. Dogal olarak burada ihracatgi
firma ilk akreditif icin lehtar olurken, ikinci akreditif i¢cin amir olmaktadir (Bakan,
Samiloglu ve Canitez, 2008:209).

3.7.5.9. Devredilebilir Akreditif (Transferable)

Bazi durumlarda ithalata konu olan malin kismen ya da tamamen ihracatg1 firma
tarafindan temin edilmesi veya iiretilmesi miimkiin olmayabilir. Hatta bazen ihracatci
isletme sadece bir araci firma niteligindedir. iste bu gibi durumlarda lehtarm ikinci
bir lehtara akreditifi kolayca devretmesi gerekir. O halde devredilebilir akreditifin en
onemli fonksiyonlarindan biri, lehtar ve iilke gibi ¢esitli degisiklikler yapmadan,
akreditifin kismen ya da tamamen ikinci lehtarlara 6deme yapabilmesidir. Fakat bu
noktada akreditifin devredilebilir 6zelligini kazanabilmesi igin, amir bankanin
mutlaka “devredilebilir” ibaresini akreditif metninde kullanmas1 gerekir. Aksi halde
yani s0zli edilen ibarenin disinda baska bir terimin veya ifadenin kullanilmasi,
akreditife devredilebilir 6zelligini kazandirmaz (Bakan, Samiloglu ve Canitez,

2008:205).
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3.7.5.10. Garanti Akreditifi (Teminat Akreditifi /Stand-by Credits)

Ithalatc1 ile ihracatg1 arasinda yapilan sdzlesmeden dogan borglarm ddenmemesi
halinde 6demeyi garanti altina alan, ithalatginin bankasiin ithalatginin tstlendigi
yiikiimliiliglin yerine getirilmesini ihracatgiya garanti etmesi suretiyle yapilan
akreditiftir. Garanti akreditifleri sekil yoniinden digerlerine benzemekle birlikte,
mabhiyeti itibariyle akreditiften ziyade bir teminat niteligindedir. Stand-by akreditifler
ile belirli bir taahhiidiin yerine getirilmesi garanti altina alinmis olur. Taahhtidiin
yerine getirilmemesi halinde, bu durum bankaya tevsik edildiginde, akreditif bedeli
tahsil edilir. Stand-by akreditifler, uluslararasi kredi islerinde kredilerin teminati,
acik hesap gibi belirli bir garantiden yoksun ihracat satiglarinin garantisi ve bazi tip
teminat mektuplarinin kontrol garantisi olarak kullanilabilmektedirler. Bu akreditifin
diger ticari akreditiflerinden farki, ithalat¢inin talimatiyla ihracatci lehine degil,
ihracatginin talimatiyla ithalat¢i lehine agilmasi ve akreditif vesaikinin ibraz
edilmemesi halinde 6deme yapilmasini garanti etmesidir (Kaya ve Turguttopbas,
2012:95).

3.7.5.11. Yetki Mektuplari

Odeme yetkisi ve istira yetkisi olmak iizere iki sekilde uygulanan yetki mektuplarmin
akreditif kapsami igerisinde sayilmasinin sebebi, bunlarin da ayni fonksiyonu
gdérmesidir. Odeme yetkisinin en énemli dzelligi cayilabilir bir akreditif olmasidir.
Burada, ithalatginin bankasinin (amir banka) ihracat¢inin iilkesindeki muhabirine,
ihracatginin mal bedeli karsiligi gerekli belgelerle birlikte keside ettigi poligeleri
odemesi hususunda yetki vermesi soz konusudur. Odeme yetkisi her ne kadar bir
transfer riskinin olmadigin1 gosteriyor ve ihracatgilar agisindan bir finansman araci
niteligini tagiyorsa da, cayilabilir niteligi dolayisiyla pek yaygin kullanilmamaktadir.
“Istira yetkisi” ise poligelerin gerekli belgeler ilisiginde almip 1skonto edilmesi igin
amir bankaca muhabir bankaya verilen bir yetkidir. Bunun 6deme yetkisinden
farklari, poligelerin alici {izerine ¢ekilmesi ve cayilabilir-cayilamaz, teyitli-teyitsiz ve
kabiliricu-gayri kabiliriicu olarak tanzim edilebilmesidir (Kaya ve Turguttopbas,
2012:96).
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3.7.5.12. Vadeli Akreditif (Odenmesi Ertelemeli Akreditif/Deffered Payment)

Bu tiir akreditifte lehtara 6deme, belgeleri ibraz ettiginde degil, belgeler aliciya
teslim edildikten sonra belirli bir vadede yapilir. Vadeli akreditiflerde satic1 belgeleri
kendi bankasina ibraz ettigi zaman bunlarin bedeli yerine, bu belgelerin bedelinin
akreditifte belirtilen vade sonunda kendisine 6denecegine dair teyit bankasindan veya
bankasindan bir taahhiitname alir. Bu tiir akreditiflerde akreditif vadesinden baska
6deme vadesi vardir. Ithalatct mal bedelini bu vadede dder, ihracatci bundan sonra

tahsil eder (Stimer vd., 2013:72).
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DORDUNCU BOLUM

DIS TICARETTE EGITiMIN GEREKLERININ BELIRLENMESI

Glinlimiizde, ihracat pazarlamasinin basar1 ile gergeklestirilmesinde, yetismis uzman
personele sahip olmanin énemi Gok agiktir. Ulkemiz, Uretim, blyiime ve ihracat
rakamlarinda diinya siralamasinda st siralara gikmaktadir. Urettigi iiriinii
uluslararas1 pazarlarda pazarlamanin artik zorunlu hale geldigi giliniimiizde gerek
uretici kesimde, gerekse dis ticaret firmalarinda, dis ticaret egitimi almis uzman
personel ihtiyaci iyice artmistir. Bu durum ftiretecegi triinlerin hammaddesini ithal
etmek isteyen ithalat¢1 firmalar i¢in de gegerlidir. Ulusal ve uluslararasi ticaretin
gelismesiyle beraber dis ticaret gelecegin en popiiler mesleklerinden birisi haline
gelmektedir. Dis ticaretle ugrasan kurumlarin personel ihtiyact ise gin gegtikge

artmaktadir.

4.1. D1s Ticaretin Ekonomi Acisindan Onemi

Ticaret genel olarak, i¢ ve dig ticaret olmak lizere ikiye ayrilir. Dis ticaret, mallarin
ve sermayenin ulusal sinirlarin disina akisiyla yani iilkeler arasinda gerceklestirilen
mal ve hizmet ticaretinin tamamidir. D1s ticaret ithalat ve ihracat olmak tizere iki
sekilde gerceklesir. Ulkelerin ekonomilerinin kalkinmasinda ihracat dnemli bir yere
sahiptir. Bu nedenle {lilkelerde ihracatin arttirilmasi, ithalatin azaltilmasi1 onemli
hedefler arasinda yer almigtir. Dis ticaret uluslararasi ekonomik islemler igerisinde
0zel 6neme sahip olmasinin yani sira asil 6nemi iilkedeki makro ve mikro ekonomik
yap1 ile olan yakin bagidir. Giiniimiizde kiiresel ekonomide i¢ ve dig makro
ekonomik dengelerin saglanmasi birbirleriyle iliskili oldugundan dis ticaretteki
gelismeler sadece mikro Olgekte firmalari degil, sektorleri ve ulusal ekonomiyi
derinden etkileyebilme giicline sahiptir. Hatta bir {ilkenin dis ticaret yapis1 ekonomik

geligmislik diizeyinin de bir yansimasidir.
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Dis ticaretin islevi kiiresel piyasanin avantajlarindan yararlanmak, iilke i¢indeki
tiretimin daha pahali ve/veya yetersiz oldugu durumlarda i¢ talebi dis
iilkelerden karsilamanin yani sira Ozellikle gelismekte olan iilkeler agisindan
ozel bir 5nem ve anlama sahiptir. Ihracat olanaklar1 gelismis iilkelere gdre daha
smirli olan gelismekte olan {ilkeler, ekonomik kalkinmalarini siirdiirebilmek igin
biiyiik tutarlarda yatirnm ve ara mali ithal etmek zorundadir. Giderek biiyiiyen ve
surdiirtilemez dis ticaret agiklari, doviz darbogazlar1 ve dis finansman kaynaklarmin
yetersizligi veya kesilmesi gelismekte olan iilkelerin ekonomik biiylime ve kalkinma
sorunlart yasamalarina neden olabilmektedir. Bu nedenle dis ticaret, sadece 6demeler
dengesi agisindan degil, iretim, yatirim, biiyiime-kalkinma siirecleri yoniinden de
onem tasimaktadir (Utkulu, 2005:3-4).

Diger taraftan giiniimiizde mevcut ekonomik diizenin bir geregi olarak da, dis ticaret,
gelismis ve gelismekte olan iilkeler bakimindan ¢ok 6nem tasiyan bir unsurdur.
Gelismekte olan {lkeler, {irettikleri hammaddeleri geligsmis {ilkelere satarken,
gelismekte olan ilkeler, gelismis {ilkelerin {rettikleri mamul mallar1 satin
almaktadirlar. Dis ticarette, gelismis iilkeler tarafindan yapilan hammadde ithalati, az
gelismis tlkelerin ihracatini olusturmakta ve uluslararasi ticaretin agirlik merkezini
teskil etmektedir. Az gelismis iilkeler ise, kalkinma hedefine ulagabilmek ve ¢esitli
sanayileri kurabilmek icin, yatirim, gida ve tiiketim mallarimin temini noktasinda
geligsmis {ilkelerle ticaret yapma gereksinimi duymaktadir. Sonug¢ olarak, gerek
gelismis ve gerekse gelismekte olan iilkeler ekonomik anlamda daima birbirlerine
ihtiya¢c duymakta, gelismis ve gelismekte olan iilkeler arasindaki ticaretin yapilmasi,

diinyadaki diizenin geregi olarak dis ticareti 6nemli kilmaktadir. (Karluk, 1991:154).

4.2. D1s Ticaret Egitimi Gereksinimi

Giliniimiliz diinyasinda hizla gelisen teknoloji ve hizlanan iletisimin etkisi ile dis
ticarette Onemli gelismeler yaganmakta olup, insanlarin ileriye yonelik diisiinmesi ve
giincel olmasi1 kaginilmaz olmustur.

Gilinlimiizde egitimin ekonomik, toplumsal ve kiiltiirel kalkinmay1 hizlandiran en
onemli faktor oldugu bilinmektedir. Ekonomide verimliligin artirilmasi nitelikli is
giicii ile mimkiindiir. Egitim kurumlarinda c¢agdas teknolojiye uygun bilgi ve
becerilerle donatilan bireyler iktisadi kalkinmanin gerektirdigi nitelikli is giiciinii

olusturarak iretim diizeyinin artmasint ve ekonominin hizla kalkinmasim
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saglamaktadir. Egitim, toplum igerisinde insanlarin bilgilerini artiran ve bu insanlari
daha nitelikli hale getiren vazgecilmez bir unsur oldugu kadar, iktisadi kalkinmanin
bir sonucu olarak da artan mal ve hizmet {iretimine olan talebi artirarak bireylerin
yasam diizeyini yiikselten bir etkendir. Uretim siirecinin bir girdisi olarak egitim,
iktisadi kalkinmaya katki sagladigi gibi, bireylerin davranislarinda olumlu yonde
gelismeler yaratarak kalkinma siirecinde sosyal ve siyasal agidan da onemli etkiler
yaratmaktadir. Egitimin iktisadi faaliyetler ve iktisadi kalkinma ile olan yakin iliskisi
yaninda ulusal birligin saglanmasi agisindan da 6nemi biiyliktiir. Sosyal ve kiiltiirel
farkliliklarin mevcut oldugu {ilkelerde ulusal birligin giliglendirilmesinde egitim bir
ara¢ olarak kabul edilmektedir. Egitim diizeyi artan toplumlarda sug¢ isleme oranlar
hizla diismekte, yonetim daha demokratik bir nitelik kazanmakta, ekonomik ve
siyasal istikrar1 saglamak kolaylasmaktadir (Oztlirk, 2005:28).

Ulkelerin refah diizeyleriyle ekonomik kalkinma arasinda dogrusal bir iliski vardir.
Geri kalmis ya da az gelismis iilkelerin 6nemli problemlerinden biri de egitim
problemidir. Gelismekte olan iilkelerde egitim hizmetlerinin yetersizligi, ekonomik
kalkinmanin o6niindeki engellerden biri olarak kabul edilmektedir. Bir iilkenin
kalkinmishik gostergeleri arasinda, egitim diizeyinin 6zel bir yeri ve 6nemi vardir.
Kalkinmig iilkelere bakildiginda egitim hizmetleri i¢in daha ¢ok kaynak ayrildigi,
egitimin siliresinin daha uzun ve verilen egitimin daha nitelikli oldugu
gozlenmektedir. Geligmis {lilkelerde sadece okul egitimi degil, farkli tiir ve
diizeylerde egitim taleplerine cevap veren kurumlar da vardir. Hayat boyu 6grenme
anlayisina bagl olarak her yas diizeyinde psikolojiden sanat egitimine, spordan hobi
O0grenimine kadar talep edilen her tiir egitim icin Ozel sektoriin saglayabildigi
kurslara katilabilmeleri miimkiindiir. Bu tiir kurslar, hemen hemen biitiin sehirlerde
verilebilmekte ve maliyetleri de ortalama bir kazan¢ seviyesine sahip herkes
tarafindan karsilanabilmektedir (Altinisik ve Peker, 2012:10-11).

Kalkinmanin sadece fiziki iiretim araglarina yapilacak yatirimlarla saglanmasi
olanaksizdir. Insan unsuru iizerine ya da insan giicii kaynaklarmin gelistirilmesi
icin yapilacak yatirimlarin sosyal ve yapisal degismeyi hizlandirict ve {retim
seviyesini yiikseltici ¢ok Onemli etkileri vardir. Egitim iktisadi kalkinmada
lokomotif giic olup, iyi egitilmis insan giiciine sahip olan iilkeler daha hizh
kalkinmaktadir. Japonya ve Almanya bunun en iyi Ornekleridir. Egitim,
toplumsal baris ve diizeni saglamakla kalmaylp ayni zamanda toplum ve

uygarligin gelismesinde ve iktisadi kalkinmanin saglanmasinda da ©nemli rol
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oynamaktadir. Fakirligin kisir dongilistiniin  kirilmast i¢in egitim seviyesinin
yukseltilmesi bir gereklilik arz etmektedir. Egitim ile kalkinma ararsinda c¢ok siki
bir iligki s6z konusu olup, egitim olmadan iktisadi kalkinma gergeklestirilemez
(Oztiirk, 2005:41).

Kisacast bir iilkenin kalkinmasi i¢in sermaye ve teknoloji transferi yaninda, yeterli
sayida iyi yetigmis isgiiciine de ihtiya¢ vardir. Bu nedenle, ekonomistler, egitime
daha fazla kaynak ayrilmasinin zorunluluguna dikkat c¢ekmisler ve bu konudaki
girisimleri desteklemislerdir. Egitimle saglanan bir¢ok bilgi ve beceriler, toplumun
kalkinmasina etki edecegi gibi, bireyin egitim diizeyinin diisiikliigiinden kaynaklanan
bazi olumsuzluklart da azaltacagi kuskusuzdur (Cakmak, 2008:39).

Dis ticaret islemleri, lilke ici ticaret islemlerine gore ¢ok karmasik, daha masrafli ve
cok dikkat isteyen islemlerdir. Dis ticaret iliskisinde taraflarin hak ve yiikiimliikleri
acisindan hukuki (mevzuat), yabanci para kullanilmasi yoniinden kambiyo islemleri,
tasima faaliyetleri yoniinden nakliye ve sigorta, sirket ve iilke ekonomisine
etkilerinin tespiti acisindan muhasebe ve finans, tiim bu islemler sirasinda
diizenlenen sozlesme ve prosediirler acisindan belgeler 6nem arz etmektedir. Bu
nedenlerden dolay1 KOBI’ler basta olmak iizere tiim isletmelere rekabet kosullarmin
iyilestirmesi ve dis pazarlarda uzmanlasmalari i¢in destek olunmasi zorunluluk arz
etmektedir. Giiclii olan ve rakipleri ile fiyat, maliyet, kalite, miisteri memnuniyeti,
pazarlama ve dagitim gibi bir¢ok faktdr acisindan rekabet edebilen isletmeler ayakta
kalacaklardir (Kaya ve Turguttopbas, 2012:3).

Bu nedenle dis ticaret egitimi, ekonomik, siyasi ve mevzuat agisindan bir biitiindiir.
Giiniimiizde, dis ticaretin iginde olan kuruluslar personelin bilgi ve deneyim
eksikliginden ve ayni zamanda uygulama yetersizliginden dolayr olumsuz
etkilenmektedir. Ozellikle dis ticaret islemlerinde 6nemli bir konu olan teslim ve
O0deme sekillerinin 1yi bilinmemesi ve giincel mevzuatin takip edilmemesinden dolayi
dis ticaret islemleri ile ugrasan firmalar telafisi miimkiin olmayan olumsuz
durumlarla karsi karsiya kalmaktadirlar. Yeni gelismeleri ve degisiklikleri takip
eden, uygulamada giincel bilgilere sahip olan kisilerin organize edecegi dis ticaret

her zaman basaril1 olacaktir.
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4.3. D1s Ticaret Egitimi Veren Kurumlar

Dis ticaret ile ilgili kuruluslarda calisan personelin; bu alandaki bilgi ve becerilerini
gelistirmek, dis ticaretin hedeflenen diizeye ulastirilmasinda ve saglikli bir yapiya
kavusturulmasinda ihtiya¢ duyulan nitelikli is giiciliniin yetistirilmesine katkida
bulunmak ve uygulama eksikliklerini gidermek amaciyla, Ekonomi Bakanligi,
fhracati Gelistirme Merkezi (IGEME), Ihracat¢1 Birlikleri Genel Sekreterlikleri,
Sanayi ve Ticaret Odalari, liniversiteler ve baz1 6zel kuruluslar tarafindan "Egitim

Programlar1" diizenlenmektedir.

4.3.1. Ekonomi Bakanhg

Ekonomi Bakanligi gorev alanma giren konularda is cevrelerini bilgilendirmek

amaciyla diizenlenen D1s Ticaret Bilgilendirme Seminerlerinde;

* Ihracatta Saglanan Destek Programlari,

* Ihracat Mevzuati/Dahilde ve Haricte Isleme Rejimleri,

* Ulke Masalar1 ve Pazar Arastirmasi,

* Pazara Giris Engelleri ve Coziim Yollari,

* Doviz Kazandiric1 Hizmetler,

* Tiirk Eximbank Ihracat Kredi Sigorta ve Garanti Programlari,
*

Is Diinyas: I¢in Ticari Bilgiye Erisim konularinda sunumlar yapilmaktadir
(www.ekonomi.gov.tr, 2015).
Ekonomi Bakanligi tarafindan her yil planlanan Dis Ticaret Bilgilendirme

Seminerleri Thracatc1 Birlikleri Genel Sekreterlikleri ile birlikte icra edilmektedir.

4.3.2. Ihracat1 Gelistirme Merkezi (IGEME)

Thracati Gelistirme Merkezi biinyesinde cesitli dis ticaret egitimleri verilmektedir.
Dis Ticaret Temel Egitimi: Bu egitime katilanlara dis ticaret konusunda olmazsa
olmaz temel bilgileri 6gretmektir. Bu sayede uluslararasi ticaret konularina hakim
olabileceklerdir. Egitimin tamamina katilanlar, Temel Dis Ticaret Semineri Katilim
Sertifikas1 sahibi olacaklardir. Katilimer profili basta isletmelerin ithalat ve ihracat
boliimlerinde calisanlar1 olmak tizere, dis ticaret ve glimriikk miisavirlik firmalari
calisanlariyla beraber, avukatlar, serbest muhasebeci ve mali miisavirler, dis ticaret
konusunda bilgilenmek isteyenler ve dis ticaret sektoriinde kariyer yapmay1

hedefleyen 6grencilere yoneliktir (www.igeme.com.tr, 2015).
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Thracat Uzmanlik Egitimi: Katilimcilarin girecekleri yeni pazarlari anlamalarimi ve
bu pazarlardan orta ile uzun vadede ne beklediklerini netlestirmelerini saglar. Is
planin1 diizenli kullanarak performans degerlendirmeye ve planli biiyiimeye
odaklanma becerisi kazandirir. Bu egitim senede 3 kez organize edilmektedir
(www.igeme.com.tr, 2015).

Thracatta Miisteri Bulma Teknikleri: Thracata baslayarak, kalici ve siirekli satisin
saglanabilmesi i¢in firmalarin alt yapilarimin olusturulmasi ve ayrica miisteri
memnuniyetini  6n planda tutarak satislarin  artirllmast  amaglanmaktadir
(www.igeme.com.tr, 2015).

E-Pazarlama — E-fhracat: Internet iizerinden ticaret ve pazarlama yapmak
isteyen/yapan firmalardaki calisanlara temel ve teknik bilgilerden baslayarak,
interaktif ve sosyal pazarlama kavramlari ve metotlarini anlatarak, basarili E-Ticaret
Y oneticisi/Pazarlamacisi olmalarina yardimci olmaktir (www.igeme.com.tr, 2015).
365 Giin Ihracat is Plani: Bir firmanin ihracat siirecini analiz ederek planlamak,
konumlandirmak sonra giin giin ne yapacaginin mekaniginin olusturuldugu bir egitim

programidir (www.igeme.com.tr, 2015).

4.3.3. Thracatq Birlikleri Genel Sekreterlikleri

Ulkemiz ihracat hedeflerine ulasmada, firmalarin dis ticaretle ilgili yeterli bilgi
birikimine sahip, konusunda uzmanlagmis personele sahip olmasinin 6neminden
hareketle basta ihracat yapmakta olan firmalar olmak iizere, farkli sektorlerde
faaliyet gosteren ve ihracat yapmayi hedefleyen firma ¢alisanlarina ve dis ticarete ilgi
duyan ve kendini bu alanda gelistirerek bu sektérde meslek edinmek isteyen tiim
kisilere "Thracatci Birlikleri Genel Sekterlikleri" tarafindan "Dis Ticaret Egitimi"

verilmektedir.

4.3.4. Sanayi ve Ticaret Odalar

Sanayi ve Ticaret Odalar1 tarafindan basta kiigiik ve orta 6lcekli isletmeler olmak
Uzere oda Uyelerine sanayiyi ilgilendiren birgok konuda egitim ve bilgilendirme
hizmetleri verilmektedir. Oda Uyelerine yurtdis1 pazarlarda rekabet guglerinin
artirtlmasi ve potansiyel pazarlardaki firsatlar1 yakalayabilmeleri amaciyla dis ticaret

konularinda bilgilendirme, egitim ve danismanlik faaliyetleri ytiriitmektedir.
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4.3.5. Universiteler ve Baz1 Ozel Kuruluslar

Turkiye'de 6n lisans programi olarak "Dis Ticaret" bolimu bir ¢ok devlet ve Ozel
universitelerde bulunmaktadir. Lisans programi olarak ise "Uluslararas1 Ticaret ve
Finansman" bolumu bir ¢cok 6zel Gniversitede bulunmaktadir.

Ulkelerin giderek birbirine daha bagimli hale geldigi ve uluslar arasi ticaretin ortak
kurallar1 ¢ergevesinde serbestlestigi kiiresellesme siirecinde, iilke kalkinmasinda
onemli rolii bulunan dig ticaretin saglikli yiiriitiilebilmesi i¢in, dis ticaret sirketi
calisanlar1 ile ileride dis ticaret yapmak isteyen kisilere dis ticaret konusunda
kapsamli bilgi vermek ve operasyonel uygulama becerisi kazandirmak maksadiyla
Turkiye'de birgok 6zel kurs merkezleri bulunmaktadir. Bu kurs merkezleri tarafindan
katilimcilara egitim sonunda Milli Egitim Bakanligi onayl sertifika verilmektedir.
Ozel kurslarin bir ¢ogu Ekonomi Bakanlhig ve Kiiciik ve Orta Olgekli Isletmeleri
Gelistirme ve Destekleme Idaresi Baskanligi (KOSGEB) desteklidir.
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SONUC

Gunumuzde "Dis Ticaret" diinyanin daha da kiigiiliip kiiresellesmesiyle birlikte
gelisimini olanca hiziyla siirdiirmektedir. Ozellikle teknolojinin hizla gelisimi ile
birlikte firmalar sinirlar1 asarak istedikleri cografyada bulunan herhangi bir firmayla
kolaylikla ticaret yapabilme olanagina sahip olmustur. Dis ticarette teknolojinin
sagladigi bu kolayliklar yaninda dis ticaret islemleri de bir o kadar karmasik ve
uzmanlik gerektiren bir hal almistir.

Dis ticaret islemlerinde taraflar avantaj ve dezavantaj durumlarina gore teslim ve
O0deme sekillerini segmekte ve sorumluluklarini buna gore yerine getirmektedir.
Segilen teslim ve 6deme sekillerinde taraflarin yiiklendikleri sorumluluklardan dolay1
olusabilecek en ufak bir hata dis ticaret yapan firmalara biiyilik bedellere mal olabilir.
Bu nedenle dis ticarette kullanilan teslim ve 6deme sekillerinin iyi bilinmesi biiyiik
onem arz etmektedir.

Dis ticaret ithalat ve ihracat olmak {izere iki sekilde gerceklesir. Ulkelerin
ekonomilerinin kalkinmasinda ihracat dnemli bir yere sahiptir. Bu nedenle iilkelerde
ithracatin arttirilmasi, ithalatin azaltilmasi 6nemli hedefler arasinda yer almistir. Dig
ticaretin ekonomideki dneminin her gegen gilin artmasiyla ulkeler dis pazardan daha
fazla pay alabilmek i¢in kiiresellesen diinyada yeni arayislara girmekte ve bdlgesel
birliktelikler veya anlagmalarla ihracatlarini artirmay1 hedeflemektedirler. Tiirkiye’de
de ihracati artirmaya yonelik caligmalar ve egitim gereksinimleri konusunda
Ekonomi Bakanlig: yetkili kilinmagtir.

Uluslararas1 pazarlarda ihracat¢t firmalarin, yetenekli, bir firmanin yapisina,
amaglarina ve stratejilerine uyum saglayabilecek, yeni gelismeleri ve degisiklikleri
takip eden, uygulamada gtincel bilgilere sahip olan kaliteli personele ihtiyaci vardir.
Bu anlamda firmalarin gelecegi agisindan egitimli is gilicli 6nemlidir. Bununla
birlikte uluslararasi piyasanin sahip oldugu degisken yapi, c¢alisan personelin
bilgisinin de devamli olarak yenilenmesini gerektirir. Sahip olunan bilgilerin
yenilenmesi ve yeni bilgi akiminin saglanmasi firmalarin uluslararas1 pazarlarda

basarili olmalarimi 6nemli 0lgude etkilemektedir.
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Bu nedenle giiniimiizde bilginin elde edilmesinin gerekliligi, egitim programlarinin
Onemini ortaya ¢ikarmaktadir. Dig ticaret konusunda diizenlenecek egitim
programlari, sektorde faaliyet gosteren firmalarin bilgi a¢igini gidermek icin gerekli
olmaktadir. Bu yilizden dis ticaret egitim kurumlarmin olusturulmasi bir gereklilik
haline gelmistir.

Kiiresellesen diinyada ekonomik anlamda etkili olabilmek icin tlkeler dis ticaret
egitimi iizerinde hassasiyetle durmalart gerekmektedir. TUrkiye'nin jeopolitik
konumu dolayisiyla diger iilkeler tarafindan Tiirkiye pazara agilma merkezi olarak
gorilmekte ve bu durumda dis ticaretimizi olumlu yonde etkilemektedir. Ayrica
imzalanan yeni ticari ve ekonomik anlagmalar, komsu iilkelerle izlenen politika
sonucunda gelisen ve gliglenen baglar ve Tiirkiye'nin artan siyasi etkisi dis ticarette
onemli bir etki saglamistir. Bu dogrultuda dis ticarette pazar cesitlemesi ve yeni
pazarlarda genisleme saglanmalidir. S6z konusu durumlar g¢ergevesinde, ihracatin
arttirllmasi ve dis ticaret hadlerindeki bozulmalarin 6nlenmesi igin, {iriin ve pazar
cesitlenmesinin yani sira, ekonominin yapisindan kaynaklanan makroekonomik
dengesizlikler ortadan kaldirilmali, teknolojik gelismelerden yararlanmay1
saglayacak yeni yatirimlar yapilmali, ihracat¢ilar bilgilendirilmeli, yol gosterilmeli
ve dengeli tesvik politikalariyla desteklenmelidir. Bu gelisim saglanmadig: takdirde
Tirkiye’de disg ticaretine iliskin sorunlar biytlyerek devam eder. Bu sorunlari
onlemek igin ara mali ve sermaye mali iiretebilecek endiistrilerin gelisimine yonelik
politikalar uygulanmalidir. Bu nedenle dis ticaret egitim programlarinin etkin ve
diizenli olarak profesyonelce gergeklestirilmesi gerekmektedir. Bilginin 6nemli
oldugu ve teknolojinin hizla gelistigi giiniimiizde dis ticaretle ilgili gelismelerin
yakindan takip edilebilmesini saglamak maksadiyla dig ticaretle ugrasan personele
interaktif egitim imkani da saglanmalidir.

Sonug olarak ginimuzde tlkeler ve dis ticaret yapan firmalar dis ticaretle ugrasan
personelin bilgi ve deneyim eksikliginden ve aynm1 zamanda uygulama
yetersizliginden dolayr olumsuz etkilenmektedir. Ozellikle dis ticaret islemlerinde
O6nemli bir yere sahip olan teslim ve 6deme sekillerinin iyi bilinmemesi ve giincel
mevzuatin takip edilmemesinden dolay1 dis ticaret islemleri ile ugrasan firmalar
telafisi miimkiin olmayan olumsuz durumlarla karst karsiya kalmaktadirlar. Bu
nedenle Ulkelerin ve dis ticaretle ugrasan firmalarin istenilen verimi alabilmeleri ve
diinyada hak ettikleri konuma kovusabilmeleri i¢in dis ticaretle ugrasan personelin

egitilmesinin 6nemi bir kez daha ortaya ¢ikmaktadir.
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